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RedRose est l’un des principaux 
partenaires stratégique et technologique 

intervenant dans la lutte contre le 
paludisme et les maladies négligées.

Dotée d’une vaste expérience 
opérationnelle axée sur l’innovation, 

RedRose s’engage à améliorer les résultats 
en matière de santé publique à l’échelle 

mondiale.



RedRose: Principes directeurs

• Engagement envers les valeurs humanitaires
• Partenariat entre humanitaires et ingénieurs IT
• Focalisation sur les besoins du bénéficiaire 
• Accès pour toutes les organisations humanitaires

• Fournisseur de technologie
• Solution prête à l’utilisation
• Architecture de systèmes intégrés et robustes

• Prépositionnement auprès de nos clients
• Prêt/presque prêt dès la sortie de la boîte
• Contrats adaptés au contexte local 
• Formation de l’équipe et des parties prenantes
• Assistance continue 24/7 durant les campagnes 

• Engagement en faveur de la localisation

• S’efforcer, dans la mesure du possible, de renforcer 
l’intendance locale des campagnes.

• Les solutions digitales permettent plus 
d’interventions des acteurs locaux dans les 
mesures de régulation du bailleurs de fonds

• Droits numériques

• Protection des droits numériques

• Conformité au RGPD

“Santé et humanitaire, 
Tout ce que nous 

faisons”



Expérience opérationnelle axée sur l’innovation

Caribbean /South 
Americas: 
Aruba,
 Colombia, 
Guatemala, 
Haiti,
St. Maarten,
Venezuela

Sub-Saharan Africa
Burkina Faso Burundi, 
Benin Cameroon 
C.A.R. Ethiopia 
D.R.C., Kenya, Liberia
 Mali, 
Malawi Mauritania 
Mozambique Niger
Nigeria, South Sudan 
Sudan, Somalia Uganda 
Zimbabwe Chad Rwanda
 

Asia
Afghanistan Bangladesh 
Malaysia Myanmar
Nepal Pakistan 
Thailand Vietnam

Middle East North Africa
Palestine Jordan
Iraq Libya
Palestine Jordan 
Iraq

Pacific
Indonesia
Philippines

Europe
Bulgaria Hungary
Greece Poland
Romania Slovakia
TürkiyeUkraine United Kingdom
 

Avec une 
expérience dans 
plus de 50 
contextes 
différents, notre 
solution de base 
est très adaptable 
avec un minimum 
de configuration.



Croissance de RedRose
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Création        
de RR

Naissance du 
système

au Nigeria

1 million+
Transactions de 
coupons virtuels

Paiements 
Partenariats

MII Campagne 
de masse

Nous 

avons atteint 200
+MILLIONS 

BÉNÉFICIAIRES EN 

58 pays 

10 millions 
d’inscriptions         

en 7 jours
ONEsolution

3.0

Bureaux dans le monde:

Libre-service
lancer

COVID 
Vaccination

ONCHO & CPS 
Campagne de 

masse
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UKRAINE D’AUTRES À VENIR...
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Croissance des campagnes de masse           
digitales 

Nigéria
2016

Bénin
2019

Pakistan
2020

Congo
2022

Sierra Leone
2023

Solution co-crée et conçue aux contextes locales
• Diminution significative du paludisme sévère chez les enfants après l’utilisation de  

RedRose

• Une couverture plus réaliste et une surveillance en temps réel

• Diminution de la fraude et du gaspillage de marchandises

• Augmentation de l’efficacité dans l’utilisation des ressources

• Plus de 100 000 employés et 20 000 appareils actifs simultanément

Plus de 

50 
campagnes !



ONEsolution: Logiciel

 Inscription des récipients  Distribution des éléments d'intervention
 Gestion des stocks  Gestion du personnel
 Surveillance à distance grâce à des tableaux 

de bord
 Rapports personnalisés

 Intégration avec les outils d’analyse de 
données (ex. PowerBI)

 Intégration avec les référentiels de données 
sur les résultats (p. ex. DHIS2)

 Capacité de mise en œuvre des campagnes 
hors ligne

 Surveillance de la collecte des données

 Vérification intégrée du numéro de banque 
ou de mobile

 Messagerie intégrée

 Rapports de paiement intégrés  Modèles de distribution configurables
 Disponibilité en plusieurs langues  CPS, MII, …

• Fonctionnalités



Améliorations à venir

Nouvelle generation
• Améliorer l’approche intégrée de la campagne en intégrant les leçons tirées des 

activités de R-D précédentes, en intégrant la stratégie de dépriorisation
• Soutenir l’approche programmatique nationale des partenaires de mise en œuvre
• Intégrer des innovations issues d’autres contextes (codes virtuels, suivi sérialisé des 

matières premières)
• Ajout de rôles opérationnels supplémentaires dans le système
• Une administration locale plus active

RedRose est la solution la plus 
aboutie pour la digitalisation des 

campagnes de santé



Le saviez-vous ?

Distribuer sans bon en papier?
Désactiver le GPS ?
Rendre le suivi des stocks strict, ou pas ?
Gérer plusieurs campagnes pour gagner en efficacité ?
Importer des données de votre système de gestion d’entrepôt?
Extraire automatiquement les données GPS dans ARCGIS (ou autre) ?
Automatiser les données dans DHIS2 ?

Avec ONESolution de RedRose, vous pouvez?

Configurable solution, 
built on experience with

over 50 campaigns 



Notre accompagnement opérationnel

Services pour les opérations

 Formation des formateurs au renforcement des 
capacités

 Renforcement des capacités avec assistance sur site
 Assistance à distance en direct

 Matériel de formation
 Outils de travail
 Plusieurs langues

Підтримка
Багатьох

Мов!

الدعم
بلغات 

!متعددة

Support dans 
Plusieurs 

Languages!

¡Soporte 
en múltiples 

idiomas!

Multiple 
Languages 

Support!



ONEapp ONEplatform RRcollect
based on ODK



DEMONSTRATION

Articles sérialisés
Pistage

Gestion des produits 
de base

Inscription et 
distribution

MII/CPS

Vue des 
superviseurs

Vue du 
gestionnaire de 

programme

Options de suivi



Étude de cas
Utilisation d’appareils personnels Réponse aux environnements                          

non sécurisés

• Nous avons adapté notre 
solution à la stratégie EEC 
(Environnement d’exploitation 
complexe)approuvée déployée 
pour la mise en œuvre de la 
campagne de MII de l’État de 
Zamfara, permettant le rachat de 
plus de 2 millions de MII au cours 
de l’activité de distribution.

• Notre solution a fonctionné de 
manière transparente sur plus 
de 130 000 appareils 
personnels appartenant à des 
utilisateurs sur le terrain sur 
une campagne SMC sur une 
période de mise en œuvre de 3 
ans.

• Plus de 20 000 appareils 
synchronisaient et 
échangeaient simultanément 
des données avec les serveurs 
SMC.



Interopérabilité
• Intégrations entièrement automatisées : 

intégrations basées sur des API aux systèmes 
d’analyse prêts à l’emploi (API REST)

• Services intégrés: Messages à l’appui des 
activités de SBC ; services de vérification des 
données (numéro de compte bancaire, 
numéro de téléphone) ; services de paiement 
(ou intégrez-les à votre propre banque).

• Intégrations spécifiques aux SIG : RedRose
propose deux types d’intégrations spécifiques 
aux SIG. Téléchargements KML et GEOjson
pour l’importation dans les outils SIG.

• Basé sur des modèles: Télécharger les 
données directement formatées pour la 
spécification fournie

• Options de déploiement : SaaS ; Sur site avec 
3 modèles différents de « responsabilité 
partagée »



Rapport qualité-prix

Coût de base
Coût annuel : coût d’exécution de 
RedRose ONEsolution sur une 
année

RedRose applique une tarification transparente pour accéder 
à ONEsolution, à la formation et aux services tiers intégrés.

Nous recherchons des gains d’efficacité dans notre système et notre 
travail.

Nous proposons un modèle de tarification par paliers.

Comprend:
•L'enregistrement et la distribution.
•La gestion des produits de base.
•Sélection de formulaires prêts à l'emploi
•Prise de présence.
•Utilisation de RRCollect pour le suivi, les 
formulaires finaux et la microplanification.
•Rapports standard et tableau de bord en ligne.
•Gestion illimitée du personnel.
•Accès en direct à l'assistance technique en cas 
de problème pendant les heures d'assistance 
(minuit).



Rapport qualité-prix

Coûts optionnels/variables

RedRose applique une tarification transparente pour accéder 
à la solution ONE, à la formation et aux services tiers intégrés.

Services tiers 
intégrés

Formation / 
Renforcement des 

capacités
Vérification du 

numéro
SMS Augmentation du 

personnel

MDM Consulting

Personnalisations 
/ demandes de 

développement 
spéciales

Modèle « carte 
réseau »

Matériel 
(ex : dispositifs
biométriques)



Sécurité des données de campagne

L’architecture protège les données: 
• Base de données d’utilisateurs individuels 

cryptés. 
• Transmission sécurisée à une base de 

données de classe commerciale back-end
cryptée.

• Identifiez en permanence les risques 
actuels et futurs.

Restrictions d’accès
• Restrictions à l’accès en fonction de la 

hiérarchie, de la géographie, de 
l’intervention, etc.

• Authentification en deux étapes / SSO.

Hébergé sur trois serveurs AWS
• Serveur sécurisé, avec des mesures de 

sécurité exceptionnelles.
• Déploiement sur site disponible

GDPR certifié
• Conforme à toutes les réglementations en 

matière de protection des données

Propriété des données des clients
• RedRose ne partage pas, ne stocke pas et 

n’utilise pas les informations des clients.

GDPR and SOC 
Compliance

La sécurité des données est assurée par diverses procédures de sécurité.



Restons connectés.....

Contactez-nous et restez à jour

Philippe Carr philippe@RedRose.io

A travers LinkedIn

Rejoignez le RedRose mailing list  
http://eepurl.com/iFdtH6

mailto:philippe@RedRose.io
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