am ‘ The Alliance for
Malaria Prevention

Etapa 2: Avaliar canais minimamente viaveis

Objetivo

Identificar os canais que cumprem os requisitos operacionais bdsicos para cada grupo populacional; descartar
as opc¢oes de canais que ndo sdao atualmente vidveis.

Orientagado

As tabelas abaixo apresentam questdes fundamentais para determinar se um canal deve ser excluido por ndo
cumprir os requisitos operacionais minimos.

Tentar responder as questdes relativas a cada canal, tendo em consideragdo, em conjunto, todos os grupos
populacionais ou dreas geograficas enumerados na Etapa 1. Se os contextos geograficos ou do sistema de
saude diferirem substancialmente entre grupos, os utilizadores podem considerar a realizagdo da Etapa 2
separadamente para cada grupo populacional. Analisar cada grupo populacional separadamente levara mais
tempo, mas permitird que os debates e as decisdes sejam adaptados aos contextos especificos.

Para cada canal, os utilizadores devem recolher e registar os valores dos indicadores-chave como parte de
uma andlise da situacdo, antes de responderem as questdes sobre os requisitos minimos. As tabelas de andlise
da situacdo devem ser preenchidas na medida do possivel, tendo em consideracdo os dados disponiveis, num
prazo razoavel'. Os resultados atualizados podem ajudar a decidir se um determinado canal deve ser incluido
(a presente etapa) e identificar lacunas operacionais (Etapa 3). Registar os dados mais recentes e relevantes a
nivel local disponiveis e citar as fontes (p. ex., Inquérito Demogréfico e de Saude (DHS), Inquérito sobre
Indicadores da Malaria (MIS), sistema de informacdo de gestdo em saude (HMIS) de rotina, outros sistemas
de dados governamentais, etc.).

Os resultados resumidos podem mascarar variagdes importantes dentro dos ou entre grupos populacionais
ou dareas geograficas a considerar. Os utilizadores devem rever os dados desagregados nos casos em que se
saiba ou se suspeite da existéncia de diferencas significativas e ponderar de que forma as conclusdes relativas
ao desempenho e/ou a viabilidade de canais anteriores podem diferir entre estes subgrupos. Os debates e as
conclusdes devem ser documentados por uma questdo de transparéncia. Em alguns casos, poderd ser
necessario dividir ainda mais um grupo populacional ou geografico definido na Etapa 1 em dois ou mais grupos,
com base em diferengas significativas identificadas na analise da situagdo. Em alternativa, diferengas
significativas entre subgrupos no que diz respeito ao desempenho de um canal existente podem levar a
conclusBes diferentes acerca da prontiddo operacional (Etapa 3) e/ou das a¢des de acompanhamento
aquando do desenvolvimento ou da revisdo do plano de acdo do canal (Etapa 5).

A medida que preenche as tabelas de cada canal, deve preencher as colunas relativas aos canais de
distribuicdo de MTI na matriz estratégica, indicando os canais que podem ser incluidos ou excluidos para um
determinado grupo populacional, com base nas orienta¢des fornecidas (p. ex., colocar um visto ou uma cruz
em cada coluna para um determinado grupo populacional).

1 Se o toolkit for utilizado para a revisdo da estratégia ou dos canais, recomenda-se o preenchimento de todos os indicadores de
analise da situagdo para os canais em analise, a fim de fornecer dados completos sobre o contexto e o desempenho histérico
dos canais.



Resultados esperados
e Analise da situacdo concluida e tabelas de requisitos minimos dos canais preenchidas
e Matriz estratégica revista com identificacdo dos canais vidveis
e Documentacdo de apoio relativa aos dados utilizados e aos debates realizados durante a Etapa 2




Etapa 2
Avaliar canais minimamente viaveis

Tentar responder as questdes relativas a cada canal, tendo em consideragdo, em conjunto, todos os grupos
populacionais ou dreas geogrdficas enumerados na Etapa 1. Se os contextos geogrdficos ou do sistema de saude
diferirem substancialmente entre grupos, os utilizadores podem considerar a realizacéo da Etapa 2 separadamente
para cada grupo populacional. Analisar cada grupo populacional separadamente levard mais tempo, mas permitird
que os debates e as decisGes sejam adaptados aos contextos especificos.

Grupos populacionais ou
TODOS

Analise da situacao: Indicadores-chave do grupo populacional

Resumo dos indicadores populacionais Valor Fonte Ano
SA1 Populagdo do grupo-alvo (niumero)
SA2 Tamanho médio do agregado familiar (nimero)
SA3 Populagdo que vive em areas urbanas (%)
Estimativas sobre a utiliza¢dao e o acesso a MTI Valor Fonte Ano
SA4 Acesso a MTI ao nivel da populagdo (%)
SA5 Utilizagdo de MTI ao nivel da populagdo (%)
SA6 Réacio utilizacdo:acesso de MTI
SA7 Utilizacdo de MTI entre as mulheres gravidas (%)
SA8 Percentagem de mulheres gravidas que dormiram sob um MTI
na noite anterior, entre as mulheres gravidas em agregados
familiares com pelo menos um MTI (%)
SA9 Utilizagdo de MTI entre criangas com menos de cinco anos (%)
SA10 Percentagem de criangas com menos de cinco anos que
dormiram sob um MTI na noite anterior, entre as criangas com
menos de cinco anos em agregados familiares com pelo menos
um MTI (%)

Distribuicao através de servigos de saude de rotina
Analise da situagao Valor Fonte Ano
RO1 Mulheres gravidas em percentagem da populagao (%)
RO2 Criangas com menos de um ano em percentagem da populagao (%)
RO3 Percentagem de agregados familiares que tém pelo menos uma
mulher gravida (%)
RO4 Percentagem de agregados familiares que tém pelo menos uma
crianca com menos de um ano (%)
RO5 Cuidados pré-natais (1+ visitas) (%)
RO6 Cobertura de vacinagao da primeira dose da vacina contra o sarampo
(MCV1) entre criangas com 1 ano de idade (%)
RO7 Cobertura de vacinagdo da DPT3 entre criangas com 1 ano de idade
(%)
RO8a A vacina contra a maldria estd a ser administrada a este grupo?
RO8b Cobertura de vacinacdo da primeira dose da vacina contra a maldria
entre criangas com 1 ano de idade (%)




RO8c Cobertura de vacinagao da ultima dose da vacina contra a maldria no
grupo etario-alvo (%)

RO9 Percentagem dos agregados familiares visados com =1 MTI
provenientes da distribuicdo dos servicos de salude de rotina (%)
Pode ser obtido através da andlise secunddria de dados de DHS, de
MIS ou de outros inquéritos aos agregados familiares que incluam
uma lista de MTI, acompanhada de dados de origem relativos a MTI|

RO10 Cobertura administrativa de MTI para a distribuicdo de CPN (%, com
base em dados de relatdrios de rotina)

RO11 Cobertura administrativa de MTI para a distribuicdo do PAV (%, com
base em dados de relatérios de rotina?)

Requisitos minimos do canal

Ql A adesao aos CPN é razoavel ou boa nas SIM | Considerar a inclusdo da distribuicdo | Ir para
populacdes-alvo, tendo em consideracdo a de CPN na estratégia. Q2
percentagem de mulheres gravidas que Serdo necessarias decisdes sobre:
concluem os CPN1 (consultar a andlise da e Critérios de elegibilidade
situacdo e a nota)? e Estratégia de atribuicdo

NAO | Considerar a inclusdo da distribuicio | Ir para
de CPN na estratégia, mas ter em Q2

atencdo a necessidade de reforcar a
aceitacao do servico. Planear canais
continuos adicionais para assegurar a
conclusao dos objetivos.

Q2 A adesdo ao PAV é razoavel ou boa nas SIM | Considerar a inclusdo da distribuicdo | Ir para
populacdes-alvo, tendo em consideracdo a do PAV na estratégia. Q3
cobertura da MCV1, da MCV2 ou da ultima Serdo necessarias decisdes sobre:
vacina contra a malaria (a vacina-alvo e a e Critérios de elegibilidade
elegibilidade podem variar; consultar a e Estratégia de atribuicdo
analise da situagdo e a nota)? NAO | Considerar a inclusdo da distribuicdo | Ir para

do PAV na estratégia, mas ter em Q3

atencdo a necessidade de reforcar a
aceitacdo do servico. Planear canais
continuos adicionais para assegurar a
conclusao dos objetivos.

Nota: Determinar se a aceita¢ao é «razodvel» ou «boa».

Ndo existem quaisquer orientagdes relativas a um limite de frequéncia em CPN e PAV acima ou abaixo do qual
estes canais devam ser considerados. A OMS recomenda que «os CNP [e] os PAV... sejam considerados canais de
distribuicdo continua de MTI de alta prioridade nos paises onde estes servigos sao utilizados por uma grande
parte da populacdo em risco de contrair malaria, como acontece em grande parte da Africa Subsaariana»®. As
equipas devem debater a frequéncia da presenca em servicos das instalagdes de salde com os respetivos
homodlogos relevantes, a fim de avaliar se um determinado canal é suscetivel de apresentar uma boa relagao
custo-eficacia para chegar diretamente a grupos mais vulneraveis. Devem também ser consideradas as varia¢des
a nivel subnacional, tanto no que diz respeito aos niveis de frequéncia como a incidéncia da malaria.

Serd necessario ter em consideragao o alcance e a eficacia de outros canais na combinacao de canais apds as
Etapas 2 e 3, o que poderad levar os utilizadores a rever uma decisao inicial.

Q3 Existem outros servigos prestados em SIM | Considerar a inclusao de outras Ir para
instalacOes de saude, relacionados ou ndo distribuicdes em instalacdes de Q4
com a malaria, que representem saude na estratégia.
oportunidades de distribuicao de MTI a esta Serdo necessarias decisOes sobre:
populagdo (consultar a nota)? e Critérios de elegibilidade

e Estratégia de atribuicdo

2 Nota: Os dados de distribuicdo do PAV podem ser inferiores a distribui¢do real devido a limitagdes na recolha de dados. Em
muitos contextos, o DHIS2 ndo dispde de um campo dedicado aos MTI do PAV. Cruze esta informagdo com dados relativos a
aquisicoes e rupturas de stock, quando disponiveis.

3 https://iris.who.int/server/api/core/bitstreams/4b3b8f78-2764-4159-ae2f-0b49dcb3b102/content



https://iris.who.int/server/api/core/bitstreams/4b3b8f78-2764-4159-ae2f-0b49dcb3b102/content

NAO | Excluir outras distribuicdes em

instalacGes de salude da estratégia.

Ir para
Q4

Nota: Outros servigos prestados em instalagdes de salde
Sdo exemplos de outros grupos elegiveis as criangas com menos de cinco anos internadas em instalacdes de
saude com malaria grave; prestadores de cuidados a criancas com menos de cinco anos, nas respetivas clinicas de
SMI, no programa de GIDI ou noutros contactos de prestacdo de cuidados de saude; pacientes ou prestadores de
cuidados, apds a conclusio do tratamento para a malaria (grave); pessoas com VIH/SIDA que se inscrevam pela
primeira vez numa clinica de prestacao de cuidados e tratamento; outras populacées vulneraveis, p. ex.,
populacdes mdveis e migrantes, pessoas afetadas por catdstrofes naturais, 6rfaos e idosos.

Q4 Seria viavel encarregar o pessoal das SIM | Considerar a inclusdo da distribuicdo | Ir para
instalacGes de saude da distribuicdo de MTI de proximidade na estratégia. Q5
durante as atividades de proximidade Serdo necessarias decisdes sobre:
destinadas a esta populacdo? (p. ex., e Critérios de elegibilidade
através do transporte dos MTI juntamente e Estratégia de atribuicao
com os materiais de CPN/PAV ou com as NAO | Excluir atividades de proximidade da | Ir para
equipas moveis de saude e nutrigdo) estratégia. Qs

Q5 Os servicos de salde de rotina podem SIM | Continuar a incluir as op¢des acima
continuar a funcionar de forma fiavel na estratégia. Considerar a
durante conflitos armados, situagdes de adaptacdo dos canais aos COE,
inseguranca, deslocacdo de populagdes e conforme descrito nas Orientacées
outros ambientes operacionais complexos operacionais para a distribuicdo de
(COE)? MTI em COE da AMP.

NAO | Considerar a adaptacdo dos canais
aos COE, conforme descrito nas
Orientagdbes operacionais para a
distribuicdo de MTI em COE da AMP,
Distribuicao através de campanhas em massa
Analise da situagao Valor Fonte Ano
MC1 | Percentagem dos agregados familiares visados com 21 MTI
provenientes da Ultima campanha em massa (%)
Pode ser obtido através da andlise secunddria de dados de DHS, de
MIS ou de outros inquéritos aos agregados familiares que tenham
recolhido dados adequados sobre os MTI
MC2 | Percentagem da populacdo em locais de dificil acesso ou inseguros
(%)
MC3 | Percentagem da populagdo que vive em areas urbanas (%)
Requisitos minimos do canal
Qb6 As populagbes-alvo sdo suficientemente SIM Ir para Q7
numerosas e coesas para justificar uma
operacao semelhante a uma campanha em —
massa (p. ex., as populagdes-alvo abrangem NAO Ir para Q7
regioes ou distritos inteiros, ou abrangem
acampamentos de refugiados na sua
totalidade)?

Q7 Do ponto de vista operacional, é viavel SIM Ir para Q8
chegar a maioria dos agregados familiares
den‘tr'o de um periodo d? camp~anha NAO | Excluir as campanhas em massa da Ir parao
defml.d(‘),‘ tendo em co.r.15|deragao a . estratégia e considerar canais canal
acessibilidade, a mobilidade da populacao alternativos. seguinte
e a segurancga?

Q8 SIM Ir para Q9
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As evidéncias de campanhas anteriores NAO | Rever as ligdes aprendidas com a Ir para Q9
mostram que os objetivos de cobertura e campanha e avaliar a probabilidade de

equidade foram alcangados para grupos uma campanha futura mitigar ou

populacionais e/ou contextos superar os desafios anteriores.

semelhantes?

Q9 Existem oportunidades para integrar a SIM Explorar as op¢cdes de integracdo caso Ir para
distribuicdo de MTI com outras sejam incluidas campanhas em massa Q10
intervengdes que visem 0 mesmo grupo como canal.
populacional (p. ex., SMC, vacinagdo contra | NAO | Manter campanhas em massa Ir para
a maldria ou outras campanhas de saude)? independentes na estratégia. Qlo0

Q10 | As populagdes-alvo seriam alcangadas de SIM Explorar a viabilidade de todos os Ir para
forma mais eficaz através de canais canais viaveis (incluindo campanhas em | Q11
continuos (de rotina, escolares, massa) para orientar a decisdo final
comunitarios ou comerciais) do que sobre a combinacdo de canais.
através de uma campanha periddica? NAO | Considerar ainclusdo de campanhas Ir para

em massa na estratégia. Qll

Q11 | As populagdes-alvo ou partes da area SIM No ambito das orientacdes acima,
geografica visada sdo afetadas por considerar a inclusdo de campanhas em
situacOes de inseguranca armada, massa na estratégia, com abordagens
deslocacdo de populacdes ou operacionais adaptadas a COE e com a
inacessibilidade sazonal que possam limitar respetiva implementacgao fora das
a viabilidade de uma campanha em massa? épocas do ano que provocam

constrangimentos.

NAO | No ambito das orienta¢des acima,

considerar a inclusdo de campanhas em

massa na estratégia.

Serdo necessarias decisdes sobre:
e Areas geograficas visadas
e Critérios de elegibilidade
e Estratégia de atribuicado

Distribuicdo em escolas
Anilise da situagao Valor Fonte Ano

SB1

Matricula bruta no ensino primario (%, desagregada por género e
p ) greg por g

por regido urbana/rural)

Numero total de alunos matriculados num determinado nivel de
ensino, independentemente da idade, em percentagem da populagdo

no grupo etdrio oficial para esse nivel de ensino

SB2

Matricula bruta no ensino secundario (%, desagregada por género e

por regido urbana/rural)

SB3

Frequéncia - ensino primario (% de matriculados, por tipo de escola e

ano de escolaridade)

SB4

Frequéncia - ensino secundario (% de matriculados, por tipo de

escola e ano de escolaridade)

SB5

Agregados familiares com criangas em idade de frequentar o ensino

primario (%)

SB6

Agregados familiares com criangas em idade de frequentar o ensino

secundario (%)

SB7

Percentagem dos agregados familiares elegiveis com 21 MTI

provenientes da ultima distribuicdo em escolas (%)

Pode ser obtido através da andlise secunddria de dados de DHS, de
MIS ou de outros inquéritos aos agregados familiares que tenham

recolhido dados adequados sobre os MTI
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SB8

Cobertura administrativa alcangada na ultima distribuicdo em escolas
(% de MTI disponiveis que foram distribuidos, com base em dados de

relatérios de rotina)

Requisitos minimos do canal

Q12 | A populagdo-alvo é abrangida pela rede de | SIM Ir para
ensino primario e/ou secunddrio (publico, Qi3
privado, internato e/ou religioso)? NAO | Excluir a distribuicdo em escolas da Ir para o

estratégia e considerar canais canal
alternativos. seguinte

Q13 | O nivel de frequéncia ou de matriculas no SIM Se o nivel de matriculas for elevado, Ir para
ensino primario e/ou secundario é mas o nivel de frequéncia for baixo, a Ql4
considerado razoavel a bom na area atratividade dos MTI pode aumentar o
geografica visada (consultar a analise da nivel de frequéncia, e o nivel de
situacdo e a nota)? matriculas sugere que o acesso as

escolas continua a ser razoavelmente
bom.

NAO | Excluir a distribuicdo em escolas da Ir para o
estratégia e considerar canais canal
alternativos. seguinte

Nota: Determinar se o nivel de matriculas é «razoavel» ou «bom».
A pratica sugere que, em zonas com baixos niveis de matriculas escolares (taxa média inferior a 50% nas turmas
do ensino primario), é improvavel que as escolas sejam op¢des com uma boa relacdo custo-eficacia ou equitativas.
No entanto, se o alcance geografico nas comunidades for bom, as escolas tém o potencial de desempenhar um
papel como centros de distribuicdo para as comunidades (para além dos alunos matriculados). Em zonas com uma
taxa média de matriculas entre 50% e 80%, a distribuicdo em escolas pode alcangar agregados familiares que ndo
sao alcancados por outros canais. No caso das escolas, é necessaria uma analise contextual cuidadosa durante a
Etapa 3, a prontidao operacional. Em zonas com uma elevada taxa de matriculas (taxa média superior a 80% nas
turmas do ensino primdrio), as escolas podem constituir um canal altamente eficiente, com a capacidade de
ajustar a dimensdo do grupo-alvo em fung¢ao do numero de MTI necessario ou disponivel. Estdo disponiveis
informagdes mais detalhadas no toolkit de SBD da AMP e no guia de distribuicdo de mosquiteiros tratados com
inseticida de longa duragdo nas escolas: um breve quia baseado na experiéncia recente nos paises.

Q14 | Esta razoavelmente confiante de que os SIM Ir para
dados de matriculas do Ministério da Q15
Educagdo (MdE) estdo disponiveis e sdo NAO | Se a distribuicdo em escolas for incluida | Ir para
suficientemente precisos para efeitos de na estratégia, é importante ter em Q15
planeamento? consideracdo a necessidade de reforcar

os dados relativos as matriculas ou a
comunicacdo de dados escolares.

Um exercicio de microquantificacdo
independente pode servir de base para
o planeamento inicial, caso haja
recursos disponiveis, mas nao deve
substituir o reforco do sistema de
dados.

Q15 | As escolas que servem a populagdo-alvo SIM Considerar a inclusdo da distribuicdo

mantém-se em funcionamento e acessiveis
de forma consistente durante conflitos
armados, situagdes de inseguranga,
deslocagdo de populagdes e outros
ambientes operacionais complexos?

em escolas na estratégia.
Serdo necessarias decisdes sobre:

e Areas geogréficas visadas

e Turmas-alvo

e Estratégia de atribuicdo
Rever as adaptagdes relevantes dos
canais aos COE, conforme descrito nas
Orientacbes operacionais para a
distribuicdo de MTI em COE da AMP.
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Orientacbes operacionais para a

distribuicdo de MITI em COE da AMP.

Distribuicdo comunitaria

Anilise da situagao Valor Fonte Ano
CB1 Numero estimado de profissionais de saude comunitarios (PSC)
gue prestam assisténcia as popula¢des-alvo (ou que atuam nas
areas geograficas visadas)
CB2 Percentagem de comunidades com PSC ativos (%)
CB3 Relacdo entre PSC e agregados familiares
Pode ser utilizada a relagdo entre PSC e populagdo no caso de o
numero de agregados familiares ndo ser conhecido ou ser dificil
de estimar para este grupo populacional.
CB4 Alcance das organiza¢Ges da sociedade civil (OSC)
O indicador varia em fungdo da disponibilidade dos dados sobre
as operagdes da OSC. O objetivo é registar o grau de cobertura
e/ou a capacidade de implementagdo de OSC ou de outras
estruturas comunitdrias que possam potencialmente apoiar a
distribuigdo comunitdria.
CB5 Percentagem dos agregados familiares visados com 21 MTI
provenientes da distribuicdo comunitaria (%)
CB6 Cobertura administrativa (%, com base em dados de relatérios de
rotina)
Requisitos minimos do canal
Qle6 Existe uma rede de PSC operacional que | SIM Ir para
preste assisténcia as populagdes ou Q17
atue nas dreas geograficas visadas? NAO Ir para
Q17
Q17 Existem sistemas ou redes comunitarias | SIM Ir para
gue funcionem bem e sejam de VERIFICA
confianga nas dreas geograficas visadas, CAO
com boas ligagdes comunitarias entre NAO Ir para
os grupos populacionais (p. ex., grupos VERIFICA
religiosos, organizagdes da sociedade GCAO
civil)?
VERIFICA | Existe uma rede de PSC OU um sistema | SIM Este é um requisito minimo Ir para
cAo comunitario operacional? para a CBD. Q18
(Se Q16 =SIM OU Q17 = SIM) NAO Excluir a distribuicdo Ir para o
comunitaria da estratégia. canal
seguinte
Q18 Em que medida esta confiante que os CONFIANTE Ir para
PSC e/ou outros agentes comunitarios Q19
seriam capazes de gerir as atividades de | NAO Excluir a distribuicdo Ir para o
distribuicdo de MTI e de elaboragdo de | CONFIANTE | comunitéria da estratégia. canal
relatdrios, em complemento as seguinte

respetivas atividades atuais (consultar a
nota 1)?
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Q19 Em que medida esta confiante de quea | CONFIANTE Ir para
rede de instalagdes de saude e/ou as Q20
redes comunitarias seriam capazes de NAO Excluir a distribuic3o Ir para o
gerir a logistica relativa a MTI, atribuindo-| CONFIANTE | comunitaria da estratégia. canal
a aos PSC ou a outros agentes de seguinte
distribuicdo comunitarios (consultar a
nota 2)?

Q20 Em que medida estd confiante de que o | CONFIANTE | Considerar ainclusdo da Ir para
pessoal das instalacGes de saude locais e distribuicdo comunitaria na Q21
supervisores de saude distritais seriam estratégia.
capazes de supervisionar de forma fiavel Serdo necessarias decisoes
as atividades de distribuicdo comunitaria sobre:

(consultar a nota 2)? e Areas geogréficas
visadas
e Estratégias de
atribuicao
NAO Excluir a distribui¢do Ir para o
CONFIANTE | comunitaria da estratégia. canal
seguinte

Nota 1: Atividades de distribuicao de MTI e de elaboracao de relatérios
Os modelos de distribuicdo comunitaria podem ser altamente flexiveis, adaptando-se ao contexto em que operam.
Por exemplo, a distribuicdo pode ser realizada através de um e-token e encaminhamento para um ponto de
recolha fixo ou por entrega direta nos agregados familiares. Os PSC ou agentes comunitarios podem desempenhar
uma série de atividades, dependendo das respetivas responsabilidades atuais. No minimo, espera-se que
confirmem a elegibilidade, distribuam cupdes/alternativas e/ou MTI e elaborem relatdrios simples. Deve avaliar-se
a capacidade do pessoal e a carga de trabalho, a fim de ter em consideracdo as implicacGes das atividades de
elaboracdo de relatérios e de distribuicdo de MTI.

Nota 2: Logistica e atividades de supervisao
Deve existir capacidade suficiente no sistema de saude de rotina e/ou nas redes administrativas, comerciais ou
comunitarias locais para desempenhar um papel de apoio, atuando como pontos de distribuicao de MTI,
providenciando transporte e supervisionando os agentes comunitdrios. E provavel que as respostas as perguntas

16 e 17 sejam positivas no caso de os centros de salde ou postos de salde ja prestarem servigos de proximidade a
comunidade, ou no caso de as organiza¢des da sociedade civil j& estiverem ativas na promocéo, desempenho e/ou
monitorizacdo de atividades de saude ou de desenvolvimento (estas ndo tém necessariamente de estar

relacionadas com a malaria).

Q21 Os PSC e/ou outros agentes comunitarios | SIM Considerar a inclusdo da
sdo capazes de trabalhar em seguranca e distribuicdo comunitaria na
de manter a comunica¢do durante estratégia. Rever as adaptacgGes
conflitos armados, situagées de relevantes dos canais aos COE,
inseguranca, deslocacdo de populagGes e conforme descrito nas
outros ambientes operacionais Orientacbes operacionais para
complexos? a distribuicdo de MTl em COE
da AMP,
NAO Considerar a adaptagao dos

canais aos COE, conforme
descrito nas QOrientacdes
operacionais para a distribuicdo
de MITI em COE da AMP.

Caso ndo seja possivel garantir
a segurancga com base nas
orientagdes, excluir a
distribuicdo comunitaria da
estratégia.



https://allianceformalariaprevention.com/resource-library/resource/amp-operational-guidance-for-itn-distribution-in-complex-operating-environments-coe/
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Setor comercial

Andlise da situacdo*

Valor Fonte

Ano

CO1 | Percentagem de agregados familiares visados com 21
mosquiteiros provenientes do setor comercial (%)

Pode ser obtido através da andlise secunddria de dados de
DHS, de MIS ou de outros inquéritos aos agregados familiares
que tenham recolhido dados adequados sobre os MTI

CO2 | Percentagem de agregados familiares visados que adquirem
produtos para o controlo de mosquitos (espirais, difusores
elétricos, pulverizadores, varetas de incenso, etc.) (%)

CO3 | Estimativa de disposicdo do consumidor para pagar por um
MTI de tamanho padrdo (moeda local)

de mosquitos em mercados-alvo

CO4 | Volume e valor anual das vendas de produtos para o controlo

CO5 | Numero de marcas de MTI pré-qualificadas registadas para
venda grossista e a retalho no setor privado

CO6 | Disponibilidade de mosquiteiros no setor comercial nas lojas
dos mercados-alvo (% dos pontos de venda a retalho)

CO7 | Disponibilidade de MTI no setor comercial nas lojas dos
mercados-alvo (% dos pontos de venda a retalho)

tamanho padrdo (moeda local)

CO8 | Custo médio dos MTI no setor comercial para um MTI de

C0O9 | Estimativa de disposicdo do consumidor para pagar por um
MTI de tamanho padrdo (moeda local)

Requisitos minimos do canal

Q22 | Parte da populagdo-alvo estara
disposta e tera condicGes para
pagar pelos MTI?

SIM

Ir para Q23

NAO

Excluir o setor comercial da estratégia.

Fim

Q23 | H4 um mercado comercial para
produtos de controlo vetorial
que possa ser apoiado para
expandir e vender MTI?

SIM

Considerar a inclusao do setor comercial como
canal na estratégia.
Serdo necessarias decisOes sobre:

e Tipos de abordagens comerciais, tendo
em considerag¢ao a equidade — p. ex.,
marketing social, incluindo a recuperacdo
total e/ou parcial dos custos; facilitacdo
do mercado; exploragao da produgao
local

® Recursos necessarios para cobrir os custos
de coordenagao, comunicagao, arranque,
etc.

e Quadro regulamentar e requisitos para o
registo de produtos

e Custos e gestdo financeira

Fim

NAO

Ir para Q24

Q24 Existe um mercado comercial
para outros produtos com

SIM

Considerar a inclusdo do setor comercial como
canal na estratégia.

Fim

4 Os dados relativos as vendas de mosquiteiros do setor privado e de MTI podem n3o estar disponiveis ou ser escassos,
especialmente em contextos nos quais as vendas do setor comercial nunca tenham sido exploradas ou monitorizadas. As
informac0Oes necessarias para preencher o CO1 podem ser obtidas junto da autoridade reguladora responsavel por produtos
guimicos e inseticidas. Se os dados de inquéritos existentes ndo estiverem disponiveis, é possivel recolher informacgées de
referéncia sobre o CO2 e o CO4 através de inquéritos de ambito reduzido realizados nos principais mercados formais e informais
de zonas urbanas. Os programas de controlo da maldria que pretendam explorar o setor comercial de MTI devem planear a
realizagcdo de um inquérito formal de referéncia sobre o mercado e os consumidores, caso esta informacgdo ainda ndo exista.




potencial para ser apoiado e
preparado para a distribuicdo
de MTI?

Serd necessario apoio para preparar o mercado
(p. ex., mediagdo de negdcios, apoio a
importacdo, assisténcia técnica a
comercializacdo e subsidiacdo de precos), e o
retorno do investimento desta abordagem tera
de ser ponderado em relacdo a alocagdo de
recursos a outros canais.

Serdo necessdrias decisdes sobre:

Modelo de envolvimento do setor privado
para promover o plano e gerar procura
Tipos de abordagens comerciais, tendo em
consideracao a equidade — p. ex., marketing
social, incluindo a recuperacdo total e/ou
parcial dos custos; facilitacdo do mercado;
exploracdo da producao local

Recursos necessarios para cobrir os custos
de coordenacdo, comunicacdo, arranque,
etc.

Quadro regulamentar e requisitos para o
registo de produtos

Custos e gestdo financeira

Excluir o setor comercial da estratégia.

Fim




