Toolkit de sele¢cdo de canal de MTI Pagina 1
am ‘ The Alliance for
Malaria Prevention

Toolkit de selecao de canal de

distribuicao de mosquiteiros tratados com inseticida (MTI)
Uma abordagem estruturada para a identificagao e priorizagcao de canais de
distribuicao de MTI

Propésito e utilizagao do toolkit

e E sabido que o aumento do acesso aos MTI reduzira a incidéncia da maldria, uma vez que um maior acesso
geralmente resulta numa maior utilizagdo®.

e Deve-se selecionar os MTI mais eficientes de acordo com os perfis de resisténcia aos inseticidas. Apds a selecao
do(s) tipo(s) de MTI, os programas nacionais de controlo da malaria (PNM) sdo encorajados a explorar
combinacdes ideais de canais de distribuicdo para assegurar um acesso sustentdvel aos MTI, em consonancia
com as respetivas prioridades e recursos disponiveis, e a tirar partido dos dados disponiveis para orientar a
definicdo de prioridades e a tomada de decisdes.

e Este toolkit ajuda os PNM e os respetivos parceiros a determinar a combinacgdo ideal de canais de MTI para as
populacdes que necessitam de MTI. O toolkit acompanha as Orientacées sobre a selecGo de canais para a
distribuicdo de MT| da AMP e disponibiliza um processo estruturado para a andlise das necessidades da
populacdo, a identificacdo de canais vidveis e a confirmacdo da prontiddo operacional. Recomenda-se aos
utilizadores que leiam as orientacGes que acompanham este toolkit e que se familiarizem com todo o
contetdo do mesmo antes de seguirem as etapas do toolkit.

e As cinco etapas do toolkit podem ser aplicadas a grupos populacionais especificos e/ou a unidades
subnacionais, em consonancia com os resultados de adaptacdo a nivel subnacional:

o Etapa 1: Definir grupos populacionais e estabelecer objetivos de acesso a MTI
Etapa 2: Avaliar canais minimamente vidveis
Etapa 3: Avaliar os canais preferenciais quanto ao desempenho e a prontiddo operacional
Etapa 4: Considerar as necessidades de MTI e os recursos disponiveis a nivel macro
Etapa 5: Finalizar a matriz estratégica e acordar as acGes a integrar nos planos de a¢do especificos de
cada canal
e Os canais de distribuicdo incluidos no toolkit sdo os seguintes:

o Servicos de saude de rotina (prestados a mulheres gravidas através de consultas de cuidados pré-
natais [CPN], a prestadores de cuidados a criancas através do Programa Alargado de Vacinagao [PAV]
e através de outros servicos dirigidos a grupos elegiveis, conforme determinado pelo PNM?)
Campanhas de distribuicdo em massa
Distribuicdao em escolas
Distribuicdo comunitdria
O setor comercial

O
O
O
O

O O O O

" https://itnuse.org

2 S50 exemplos de outros grupos elegiveis as criancas com menos de cinco anos internadas em instala¢des de satide com malaria
grave; prestadores de cuidados a criangas com menos de cinco anos, nas respetivas clinicas de Saide Materno-Infantil (SMI), no
programa de Gestdo Integrada de Doencas Infantis (GIDI) ou noutros contactos de prestacdo de cuidados de saude (instalagGes
de saude ou profissional de saide comunitério); pacientes ou prestadores de cuidados, apds a conclusdo do tratamento para a
maldria (grave); pessoas com VIH/SIDA que se inscrevam pela primeira vez numa clinica de prestacdo de cuidados e tratamento;
outras populagdes vulneraveis, p. ex., populagdes mdveis e migrantes, pessoas afetadas por catastrofes naturais, érfaos e
idosos.



https://allianceformalariaprevention.com/wp-content/uploads/2025/10/Selecao_Canais_MTI_092025_PT.pdf
https://allianceformalariaprevention.com/wp-content/uploads/2025/10/Selecao_Canais_MTI_092025_PT.pdf
https://itnuse.org/
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Poderdo ser considerados outros canais, caso sejam contextualmente relevantes. As ferramentas dispdem de
espago para o registo de outros canais.

Este toolkit ndo disponibiliza orientacdes detalhadas sobre o planeamento para ambientes operacionais
complexos (COE). Em ambientes operacionais complexos, os MTI podem ser distribuidos através de todos
estes canais, mediante as devidas adaptacdes ao respetivo modelo e a estratégia. Podera encontrar
orienta¢des mais detalhadas nas Orientacées operacionais para a distribuicdo de mosquiteiros tratados com
inseticida (MTI) em ambientes operacionais complexos (COE) da AMP.

O toolkit ndo foi concebido com o intuito de dar origem a projetos-piloto de pequena escala, mas sim para
servir de base a tomadas de decisdo programaticas realistas e em grande escala, bem como para a
coordenagdo entre as partes interessadas.

Quando e onde utilizar o toolkit

As orientacdes e o toolkit podem ser utilizados em vérios contextos de planeamento:

O RevisOes estratégicas e novo planeamento — como parte integrante dos recursos destinados a avaliar
se 0s canais existentes estdo a cumprir os respetivos objetivos de acesso aos MTl e a rever abordagens
com base em novos dados.

o0 Desenvolvimento da estratégia nacional ou subnacional — para orientar a selecdo de canais de
distribuicdo durante as atualizacdes ao plano estratégico de controlo da maldria, a adaptacdo a nivel
subnacional ou a concessao de subsidios do Fundo Global.

0 Contextos com recursos limitados — para priorizar canais quando as quantidades de MTI, os
orcamentos de aquisicdo e operacionais ou os recursos dos parceiros sdo limitados ou estdo sujeitos
a alteracGes.

Os PNM devem convocar um féorum de coordenacdo para a implementacao das etapas do toolkit, solicitando
apoio técnico e operacional da OMS e dos parceiros técnicos e de implementacdo na area do controlo vetorial.

o O férum devera recorrer as estruturas de coordenacdo existentes sendo, por exemplo, estabelecido
como um subgrupo temporario do grupo de trabalho técnico nacional para o controlo vetorial, em vez
de ser criado como um novo drgao independente.

o0 O PNM deve definir fungdes e responsabilidades de facilitagdo claras para cada etapa.

0 O processo de tomada de decisdes relativas aos canais ndo é um exercicio pontual. A conclusdo deste
toolkit ira exigir varios debates entre a equipa do programa e os parceiros, tempo para compilar e
analisar os dados dos indicadores e, eventualmente, rever as etapas anteriores, a medida que a andlise
for esclarecendo decisGes anteriores sobre as populagGes prioritarias e as op¢des de distribuicdo
vidveis.

Antes de modificar a combinag¢do atual de canais de distribuicdo de MTI, os PNM e os respetivos parceiros
devem avaliar o desempenho atual dos canais, seguindo as consideragdes constantes na Orientacéo sobre a
selecdo de canais para a distribuicdo de MTI. Durante a utilizacdo do toolkit, é possivel utilizar a componente
de andlise da situagdo (Etapa 2) e a avaliagdo da prontiddo operacional (Etapa 3) para este fim.

Por que motivo deve ser considerada uma combinagao de canais

Por si sé, nenhum canal de distribuicdo permite assegurar o acesso a MTI para todas as popula¢des nas quais
existe um risco de malaria. A maioria dos paises necessitara de uma combinac¢do de canais, cada um com
estratégias de implementacdo diferentes, para cumprir os objetivos de acesso aos MTI. As combinacGes de
canais podem variar a nivel subnacional por forma a refletir as necessidades da populagao, a longevidade dos
MTI, o acesso aos canais de distribuicdao e consideracdes de equidade. A utilizacdo de uma combinacao de
canais permite:
O Manter o acesso aos MTI
0 Alcancar grupos populacionais-alvo, incluindo grupos de dificil acesso, tais como populagGes
deslocadas
0 Melhorar a eficiéncia e a eficacia em termos de custos, adaptando os mecanismos de distribuicdo aos
contextos locais


https://allianceformalariaprevention.com/wp-content/uploads/2023/01/Challenging_Operating_Environments_ITN_EN_20190107.pdf
https://allianceformalariaprevention.com/wp-content/uploads/2023/01/Challenging_Operating_Environments_ITN_EN_20190107.pdf
https://allianceformalariaprevention.com/wp-content/uploads/2025/10/Selecao_Canais_MTI_092025_PT.pdf
https://allianceformalariaprevention.com/wp-content/uploads/2025/10/Selecao_Canais_MTI_092025_PT.pdf
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o Reforgar a resiliéncia, recorrendo a varios sistemas em vez de um Unico (tendo o cuidado de nao
sobrecarregar os agregados familiares)

Quais sao os resultados

Ao seguir as etapas do toolkit, os utilizadores irdo criar e preencher uma matriz estratégica de MTI, que resume
os grupos populacionais, os respetivos objetivos de acesso aos MTI e a combinacado de canais para cada grupo.
As decisoOes relativas a concecdo da estratégia e as principais considera¢des de implementacdao podem ser
registadas na matriz e/ou na documentagdo que a acompanha.

Cada etapa do toolkit gera dados que sdo registados na matriz estratégica, ao passo que a matriz final e a
documentacdo de apoio constituem o resultado cumulativo do toolkit. Os componentes da matriz estratégica
sdo preenchidos através do toolkit, da seguinte forma:

o0 Os grupos populacionais e os objetivos de acesso a MTI sdo definidos na Etapa 1

Os canais de distribuigdo viaveis sdo identificados na Etapa 2

Os canais vidveis sdo avaliados quanto ao desempenho e a prontiddo operacional na Etapa 3

As necessidades de MTI e os recursos disponiveis para canais viaveis sdo considerados na Etapa 4

As combinacdes finais de canais de distribuicdo para cada grupo populacional sdo acordadas na Etapa
5

A matriz estratégica e a utilizacdo da mesma sdo apresentadas visualmente abaixo. Existe um modelo em
branco incluido para que os utilizadores o possam adaptar as suas necessidades.

As equipas devem certificar-se de que as decisGes sdo claramente documentadas, por uma questdo de
transparéncia e para uma eventual revisdao futura. As ferramentas incluidas nas Etapas 2 e 3 podem ser
utilizadas para este fim, mas podera ser necessaria documentacdo adicional.

Entre os exemplos de decisdes que podem ser tomadas através da aplicacao do toolkit incluem-se:

o Distribuicdo através dos servicos de saude de rotina a nivel nacional (através dos CPN, do PAV e,
eventualmente, de outros servicos), com campanhas em massa a cada trés anos, dirigidas as
populagdes em dreas de elevada carga.

o Distribuicdo através dos servicos de salde de rotina, complementada por uma distribuicdo escolar
anual em zonas rurais, substituindo as campanhas em massa de trés anos assim que o sistema escolar
estiver consolidado e a funcionar em grande escala.

o Canais do setor comercial que apoiam a disponibilidade de MTI em zonas urbanas estdveis e com baixa
carga, nas quais as campanhas em massa estdo suspensas.

O Distribuicdo comunitaria através de redes comunitarias de confianca ja existentes, em ambientes
operacionais complexos com acesso restrito por parte do governo.

O
O
(@)
(@)

Utilizagao de indicadores de anadlise da situagao

Antes de avaliar a viabilidade de cada canal de distribuicdo de MTI na Etapa 2, os utilizadores devem rever os
dados disponiveis relativos as caracteristicas da populagdo, a cobertura dos servigos e ao acesso aos MTI por
grupos populacionais e areas geograficas. As fichas de trabalho constantes na Etapa 2 incluem espacgo para
documentar um resumo dos resultados dos indicadores e das respetivas fontes. Estes indicadores constituem
a base factual para os debates de grupo e ajudam a assegurar que as decisOes tomadas sdo baseadas em
informacdes recentes e fidveis. Cada conjunto de indicadores evidencia os fatores mais relevantes para esse
canal.

Em situagdes nas quais sdo necessarios dados para a tomada de decisGes, mas estes dados nao estdo
disponiveis, as suposicdes devem ser claramente documentadas. As lacunas criticas de dados devem ser
colmatadas antes de serem tomadas decisdes definitivas.

Os resultados resumidos podem mascarar variagcdes importantes no seio do grupo populacional ou da érea
geografica a considerar. Os utilizadores devem rever os dados desagregados nos casos em que se saiba ou se
suspeite da existéncia de diferencas significativas e ponderar de que forma as concluses relativas ao
desempenho e/ou a viabilidade do canal possam diferir entre estes subgrupos. Os debates e as conclusGes
devem ser documentados por uma questdo de transparéncia. Em alguns casos, podera ser necessario dividir
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uma populacdo ou um grupo geografico definido na Etapa 1 em dois ou mais grupos, com base em diferencas
significativas identificadas na andlise da situacdo. Em alternativa, diferencas significativas entre subgrupos no
que diz respeito ao desempenho de um canal existente podem levar a conclusGes diferentes acerca da
prontiddo operacional (Etapa 3) e/ou das a¢des de acompanhamento aquando do desenvolvimento ou da
revisdo do plano de a¢do do canal (Etapa 5).

Consideracgoes finais

Fontes

Os MTI recebidos de qualquer canal contribuem para a prote¢ao do agregado familiar. Mesmo que um canal
nado permita distribuir MTI diretamente aos grupos mais vulnerdveis do ponto de vista biolégico, os dados tém
demonstrado consistentemente que os MTI recebidos de qualquer canal sdo atribuidos prioritariamente aos
mais vulneraveis dentro dos agregados familiares nos casos em que os mosquiteiros nao sao suficientes para
cobrir todos os membros do agregado familiar.

Os canais devem ser complementares, ndo concorrentes. Nos casos em que existam varios canais que servem
0 mesmo grupo populacional, os utilizadores devem considerar cuidadosamente os critérios de elegibilidade
para minimizar o risco de oferta excessiva.

Ao avaliar as combinag¢des de canais de distribuicdo de MTI para grandes grupos populacionais (p. ex., toda a
populacdo de zonas rurais), a equidade no acesso aos MTI por parte dos grupos marginalizados dentro dessa
grande populacdo deve ser considerada e documentada como parte do processo de tomada de decisdo final.
O toolkit disponibiliza um conjunto minimo de ferramentas e modelos que poderao ser utilizados durante o
processo de tomada de decisdo acerca dos canais, no entanto estes ndo se destinam a substituir a
documentacdo detalhada relativa as combinagdes finais de canais de distribuicdo de MTl e a forma como estas
foram decididas. Os debates e as justificacdes documentados irdo requerer mais espaco do que aquele que
estes modelos disponibilizam, pelo que os utilizadores devem adaptar as ferramentas as respetivas
necessidades.

Apesar de o toolkit ser apresentado num formato linear, as tomadas de decisdo relativas aos canais e a
concecgao de estratégias ndo sao lineares. Os utilizadores poderdo ter de considerar varias abordagens em
simultaneo, ponderando as vantagens, os desafios e as compensacdes para chegar a combinacdo de canais
gue melhor se adequa. Sera, portanto, importante designar uma pessoa claramente responsavel pela tomada
de decisdo final.

Para o desenvolvimento deste toolkit, foram utilizadas as seguintes fontes:

Projeto PMI VectorWorks
Orientacoes relativas a abordagem programatica de redefinicdo das prioridades do Fundo Global
Sitio Web de distribuicdo continua da AMP



https://resources.theglobalfund.org/en/updates/2025-06-06-gc7-grant-reprioritization/
https://www.continuousdistribution.org/
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Matriz estratégica de MTI e respetivas etapas do toolkit

Apesar de as etapas serem apresentadas num formato linear, as tomadas de decisdo relativas aos canais e a conce¢do de estratégias ndo sdo lineares. Os resultados de
etapas posteriores podem exigir que os utilizadores voltem a analisar etapas anteriores antes de se chegar a uma combinacdo final de canais.

Etapa1 Etapa 2 Etapa 3
Definir’grupos pop}l{acionais por Caract?fl'sﬁcas Indicar que canais sdo potencialmente vidveis para Atualizar ou priorizar as opgdes de canais com base
e/ou areas ?ﬁgggggf&gﬂfﬁ: no risco/na servir cada grupo populacional, respondendo as numa avaliag&o da prontidao operacional para cada
Definir um objetivo de acesso para cada grupo. questdes para a sele¢ao de canais de MTI. grupo populacional.

N7

Grupos Objetivos de
populacionai acesso a MTI

S (sob a forma de
(por 4rea indicadores quantitativos

N~

Canais de distribuicao de MTI

Opgcoes de estratégia de
entrega

Nesta secgdo, podem ser
registadas consideragdes
adicionais baseadas em debates

| A | 8 | ¢ | o | e | ¢ | 6 | HN 00000000

CPN PAV Outra Campanh Escola | Comunidad | Comercial | Outro p. ex., frequéncia de
rotina aem e
massa

geogréfica e/ou ou regras de atribuicdo
caracteristicas operacional)
do grupo)

distribuicdo, consideragdes

sobre elegibilidade

V4N

Etapa 4 A matriz estratégica final identificara que canais de
Analisar as necessidades de MTl a nivel macro do grupo populacional-alvo e comparar as distribuicao serao implementados para cada grupo
necessidades de MTl e os custos dos canais de distribuicdo com os recursos disponiveis. populacional e delineara as principais escolhas para a
Finalizar a selegao de canais. estratégia de distribuicao.
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Exemplo pratico de matriz estratégica de MTI

A tabela abaixo apresenta um exemplo prdtico da matriz estratégica apds a conclusdo das Etapas 1 a 5 para um pais hipotético. Os grupos populacionais definidos na primeira
coluna sdo mutuamente exclusivos e cada grupo tem um objetivo de acesso a MTI. As combinagdes finais de canais de distribuicdo de MTI para cada grupo populacional sGo
indicadas pelos simbolos de visto e as decisées de conce¢do resumidas sdo registadas na ultima coluna.

Note-se que, apesar de a matriz estratégica resumir os resultados do toolkit, esta serd acompanhada por documentagdo que descreve os dados utilizados, os canais
considerados, os debates realizados e a fundamentagdo que levou a combinacgéo final de canais. Estes elementos ndo estdo incluidos neste exemplo.

Opg¢oes de estratégia de
entrega

Grupos
populacionais
(por area geogréfica
e/ou caracteristicas do

Objetivos de

acesso a MTI
(sob a forma de
indicadores

Canais de distribuicao de MTI

Nesta sec¢do, podem ser
registadas consideragdes

grupo) quantitativos ou adicionais baseadas em debates
regrasdeatribuicso @l A [ 8 | ¢ [ o [ e [ ¢ [ ¢ [ v QW
rotina [ em massa e consideragdes sobre elegibilidade
Todas as zonas rurais e Acesso a MTI para CPN e PAV, através de todas as
urbanas de densidade 70% da populagdo instalagées de saude publicas e
populacional elevada, privadas, de forma continua.
média e baixa, excluindo Todos os anos, a distribuigGo em
. L v v v . .
as capitais regionais e os escolas destina-se as turmas do
campos de pessoas 1.2,3.2¢e 5.2anos.
deslocadas
internamente (PDI)
PDI que vivem em Dois MTI por abrigo Os CPN e o PAV sdo
campos estdveis na permanente disponibilizados através de clinicas
regido Norte de assisténcia humanitdria dentro
dos campos.
Campanhas em massa a cada trés
anos, com uma quantificagdo de
dois MTI por abrigo.
Capitais regionais Cada agregado CPN e PAV através de todas as

(incluindo a capital)

familiar com uma
crianga com menos
de cinco anos e/ou
com uma mulher
gravida tem, pelo
menos, um MTI

instalagées de saude publicas e
privadas nas cidades.

Canal de distribuigdo comunitdria
(CBD) implementado através de
organizagbes da sociedade civil
(OSC) urbanas, utilizando um
sistema pull para o fornecimento
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Grupos Objetivos de

populacionais acesso a MTI
(por area geografica (sob a forma de
e/ou caracteristicas do indicadores
grupo) quantitativos ou
regras de atribuicao

I
il NS
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Canais de distribuicao de MTI Opg¢oes de estratégia de
entrega
Nesta secgdo, podem ser
registadas consideragdes
adicionais baseadas em debates

o [ e | F | 6 | H]

Outra Campanha| Escola | Comunidad Comerual - p. ex., frequéncia de distribuicdo,
e

consideragdes sobre elegibilidade
de um MTI por crianga com menos
de cinco anos ou por mulher
gravida, sendo os MTI de
substitui¢do distribuidos com uma
frequéncia mdxima de uma vez a
cada dois anos.

rotina €m massa
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Matriz estratégica de MTI em branco

Opg¢oes de estratégia de

Grupos Objetivos de
acesso a MTI entrega
(sob a forma de Nesta sec¢do, podem ser
indicadores registadas consideragdes
adicionais baseadas em debates

guantitativos ou

Canais de distribuicao de MTI

populacionais
(por area geogréfica
e/ou caracteristicas do
grupo)

p. ex., frequéncia de distribuicao,

regras de atribuicao
operacional) Outra Campanha Escola Comumdad Comerual Outro . ex.,
rotina [ em massa consideragdes sobre elegibilidade
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Etapa 1: Definir grupos populacionais e estabelecer objetivos de acesso a MTI

Objetivo

Identificar os grupos populacionais que necessitam de MTI, com base no risco e na incidéncia de malaria, em
consonancia com os resultados de adaptacdo a nivel subnacional e/ou as respetivas caracteristicas ou area
geografica, e definir objetivos de acesso a MTI para cada grupo.

Orientagao

O planeamento deve evitar tanto abordagens nacionais excessivamente generalizadas como modelos de
grupos excessivamente detalhados. Em primeiro lugar, os grupos devem ser definidos com base nos resultados
de adaptacdo a nivel subnacional, sempre que estes estejam disponiveis. Contanto que o tempo e os recursos
assim o permitam, os grupos de maiores dimensdes podem ser divididos em subgrupos, conforme necessario,
para uma analise mais aprofundada.

Muitos dos fatores contextuais que influenciam a sele¢do do canal variam a nivel subnacional e/ou entre
grupos populacionais. Por exemplo, as populacdes de diferentes regides geograficas terdo provavelmente
agregados familiares com dimensdes e composicdes médias diferentes. As populagdes mais vulnerdveis
(p. ex., PDI, refugiados, migrantes/populacdes méveis) apresentam frequentemente diferencas no acesso a
canais de prestacdo de servicos e a MTI, em comparacdo com grupos populacionais mais estaveis. E provavel
gue as atividades de distribuicdo de MTI, tanto passadas como atuais, variem em funcdo da area geografica.
As diferencas nos fatores contextuais podem estar relacionadas com a drea geografica, os contextos urbano e
rural, o género, a vulnerabilidade ou outras caracteristicas especificas do pais.

Debater que grupos populacionais e/ou dreas geograficas devem ser considerados separadamente durante o
planeamento das combina¢Ges de canais de distribuicdo de MTI e inseri-los na primeira coluna da matriz
estratégica. Utilizar uma linha por grupo. Sempre que possivel, os grupos populacionais devem ser
mutuamente exclusivos para evitar duplicacdes.

Estabelecer objetos realistas e exequiveis de acesso aos MTI para cada grupo, tendo em consideragdo as
necessidades epidemioldgicas e a viabilidade operacional. Introduzir os objetivos na segunda coluna da matriz
estratégica. Os objetivos podem ser expressos em termos de acesso populacional a MTI (p. ex., 80%) ou em
termos de estratégias especificas de distribuicdo e alocagdo (p. ex., um MTI por agregado familiar com criancas
com menos de cinco anos).

o Exemplos de objetos:
*  Acesso populacional a MTI de 60%
* Todos os agregados familiares da drea recebem dois MTI
= Acesso populacional a MTI de 80% em areas com incidéncia alta e moderada
*  Um MTI distribuido a cada mulher gravida nos agregados familiares visados

=  Um MTI distribuido a cada crianga com menos de cinco anos nos agregados familiares
visados

Resultados esperados

Matriz estratégica com as colunas «grupos populacionais» e «objetivos de acesso a MTI» preenchidas
Documentacdo de apoio relativa aos dados utilizados e aos debates realizados durante a Etapa 1
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Etapa 2: Avaliar canais minimamente viaveis

Objetivo

Identificar os canais que cumprem os requisitos operacionais bdsicos para cada grupo populacional; descartar
as opgdes de canais que ndo sdo atualmente viaveis.

Orientagao

As tabelas abaixo apresentam questdes fundamentais para determinar se um canal deve ser excluido por ndo
cumprir os requisitos operacionais minimos.

Tentar responder as questdes relativas a cada canal, tendo em consideracdo, em conjunto, todos os grupos
populacionais ou areas geograficas enumerados na Etapa 1. Se os contextos geograficos ou do sistema de
saude diferirem substancialmente entre grupos, os utilizadores podem considerar a realizacdo da Etapa 2
separadamente para cada grupo populacional. Analisar cada grupo populacional separadamente levara mais
tempo, mas permitird que os debates e as decisGes sejam adaptados aos contextos especificos.

Para cada canal, os utilizadores devem recolher e registar os valores dos indicadores-chave como parte de
uma analise da situacdo, antes de responderem as questdes sobre os requisitos minimos. As tabelas de andlise
da situacdo devem ser preenchidas na medida do possivel, tendo em considera¢do os dados disponiveis, num
prazo razoavel®. Os resultados atualizados podem ajudar a decidir se um determinado canal deve ser incluido
(a presente etapa) e identificar lacunas operacionais (Etapa 3). Registar os dados mais recentes e relevantes a
nivel local disponiveis e citar as fontes (p. ex., Inquérito Demografico e de Saude (DHS), Inquérito sobre
Indicadores da Malaria (MIS), sistema de informacdo de gestdo em saude (HMIS) de rotina, outros sistemas
de dados governamentais, etc.).

Os resultados resumidos podem mascarar variagdes importantes dentro dos ou entre grupos populacionais
ou dareas geograficas a considerar. Os utilizadores devem rever os dados desagregados nos casos em que se
saiba ou se suspeite da existéncia de diferengas significativas e ponderar de que forma as conclusdes relativas
ao desempenho e/ou a viabilidade de canais anteriores podem diferir entre estes subgrupos. Os debates e as
conclusdes devem ser documentados por uma questdo de transparéncia. Em alguns casos, poderd ser
necessdario dividir ainda mais um grupo populacional ou geografico definido na Etapa 1 em dois ou mais grupos,
com base em diferencas significativas identificadas na andlise da situacdo. Em alternativa, diferencas
significativas entre subgrupos no que diz respeito ao desempenho de um canal existente podem levar a
conclusdes diferentes acerca da prontiddo operacional (Etapa 3) e/ou das ac¢Bes de acompanhamento
aquando do desenvolvimento ou da revisdo do plano de acdo do canal (Etapa 5).

A medida que preenche as tabelas de cada canal, deve preencher as colunas relativas aos canais de
distribuicdo de MTI na matriz estratégica, indicando os canais que podem ser incluidos ou excluidos para um
determinado grupo populacional, com base nas orienta¢des fornecidas (p. ex., colocar um visto ou uma cruz
em cada coluna para um determinado grupo populacional).

Resultados esperados

Andlise da situacdo concluida e tabelas de requisitos minimos dos canais preenchidas

3 Se o toolkit for utilizado para a revisdo da estratégia ou dos canais, recomenda-se o preenchimento de todos os indicadores de
analise da situagdo para os canais em analise, a fim de fornecer dados completos sobre o contexto e o desempenho histérico
dos canais.




Toolkit de sele¢cdo de canal de MTI

Pagina 12

Matriz estratégica revista com identificacdo dos canais vidveis
Documentacdo de apoio relativa aos dados utilizados e aos debates realizados durante a Etapa 2
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Etapa 2

Avaliar canais minimamente viaveis

Tentar responder as questdes relativas a cada canal, tendo em consideragdo, em conjunto, todos os grupos
populacionais ou dreas geogrdficas enumerados na Etapa 1. Se os contextos geogrdficos ou do sistema de saude
diferirem substancialmente entre grupos, os utilizadores podem considerar a realizacéo da Etapa 2 separadamente
para cada grupo populacional. Analisar cada grupo populacional separadamente levard mais tempo, mas permitird

que os debates e as decisGes sejam adaptados aos contextos especificos.

Pagina 13

Grupos populacionais ou
TODOS

Analise da situagao: Indicadores-chave do grupo populacional

Resumo dos indicadores populacionais Valor Fonte Ano
SA1 Populagdo do grupo-alvo (nimero)
SA2 Tamanho médio do agregado familiar (nimero)
SA3 Populagdo que vive em areas urbanas (%)
Estimativas sobre a utiliza¢dao e o acesso a MTI Valor Fonte Ano
SA4 Acesso a MTI ao nivel da populagdo (%)
SA5 Utilizagdo de MTI ao nivel da populagdo (%)
SA6 Réacio utilizacdo:acesso de MTI
SA7 Utilizacdo de MTI entre as mulheres gravidas (%)
SA8 Percentagem de mulheres gravidas que dormiram sob um MTI
na noite anterior, entre as mulheres gravidas em agregados
familiares com pelo menos um MTI (%)
SA9 Utilizagdo de MTI entre criangas com menos de cinco anos (%)
SA10 Percentagem de criangas com menos de cinco anos que
dormiram sob um MTI na noite anterior, entre as criangas com
menos de cinco anos em agregados familiares com pelo menos
um MTI (%)
Distribuicao através de servigos de saude de rotina
Analise da situagao Valor Fonte Ano
RO1 Mulheres gravidas em percentagem da populagao (%)
RO2 Criangas com menos de um ano em percentagem da populagao (%)
RO3 Percentagem de agregados familiares que tém pelo menos uma
mulher gravida (%)
RO4 Percentagem de agregados familiares que tém pelo menos uma
crianca com menos de um ano (%)
RO5 Cuidados pré-natais (1+ visitas) (%)
RO6 Cobertura de vacinagdo da primeira dose da vacina contra o sarampo
(MCV1) entre criangas com 1 ano de idade (%)
RO7 Cobertura de vacinacdao da DPT3 entre criangas com 1 ano de idade
(%)
RO8a A vacina contra a maldria estd a ser administrada a este grupo?
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RO8b Cobertura de vacinagao da primeira dose da vacina contra a maldria
entre criangas com 1 ano de idade (%)

RO8c Cobertura de vacinacdo da ultima dose da vacina contra a malaria no
grupo etario-alvo (%)

RO9 Percentagem dos agregados familiares visados com 21 MTI

provenientes da distribuicdo dos servicos de saude de rotina (%)
Pode ser obtido através da andlise secunddria de dados de DHS, de
MIS ou de outros inquéritos aos agregados familiares que incluam
uma lista de MTI, acompanhada de dados de origem relativos a MTI
RO10 Cobertura administrativa de MTI para a distribuicdo de CPN (%, com
base em dados de relatdrios de rotina)

RO11 Cobertura administrativa de MTI para a distribuicdo do PAV (%, com
base em dados de relatérios de rotina?)

Requisitos minimos do canal

Q1 A adesdo aos CPN é razodavel ou boa nas SIM | Considerar a inclusdo da distribuicdo | Ir para
populacdes-alvo, tendo em consideracdo a de CPN na estratégia. Q2
percentagem de mulheres gravidas que Serdo necessarias decisdes sobre:
concluem os CPN1 (consultar a analise da e Critérios de elegibilidade
situacdo e a nota)? e Estratégia de atribuicdo

NAO | Considerar a inclusdo da distribuicio | Ir para
de CPN na estratégia, mas ter em Q2

atencdo a necessidade de reforcar a
aceitacao do servico. Planear canais
continuos adicionais para assegurar a
conclusao dos objetivos.

Q2 A adesdo ao PAV é razoavel ou boa nas SIM | Considerar a inclusdo da distribuicdo | Ir para
populacdes-alvo, tendo em consideracdo a do PAV na estratégia. Q3
cobertura da MCV1, da MCV2 ou da ultima Serdo necessdarias decisoes sobre:
vacina contra a malaria (a vacina-alvo e a e Critérios de elegibilidade
elegibilidade podem variar; consultar a e Estratégia de atribuicdo
andlise da situacdo e a nota)? NAO | Considerar a inclusdo da distribuicio | Ir para

do PAV na estratégia, mas ter em Q3

atencdo a necessidade de reforcar a
aceitacdo do servico. Planear canais
continuos adicionais para assegurar a
conclusdo dos objetivos.

Nota: Determinar se a aceita¢ao é «razodvel» ou «boa».

Ndo existem quaisquer orientagdes relativas a um limite de frequéncia em CPN e PAV acima ou abaixo do qual
estes canais devam ser considerados. A OMS recomenda que «os CNP [e] os PAV... sejam considerados canais de
distribuicdo continua de MTI de alta prioridade nos paises onde estes servigos sao utilizados por uma grande
parte da populacdo em risco de contrair maléria, como acontece em grande parte da Africa Subsaariana»®. As
equipas devem debater a frequéncia da presenca em servicos das instalacdes de salde com os respetivos
homodlogos relevantes, a fim de avaliar se um determinado canal é suscetivel de apresentar uma boa relagao
custo-eficacia para chegar diretamente a grupos mais vulnerdveis. Devem também ser consideradas as variacdes
a nivel subnacional, tanto no que diz respeito aos niveis de frequéncia como a incidéncia da malaria.

Serd necessario ter em consideragao o alcance e a eficacia de outros canais na combinacao de canais apds as
Etapas 2 e 3, o que poderad levar os utilizadores a rever uma decisao inicial.

4 Nota: Os dados de distribuicdo do PAV podem ser inferiores a distribui¢do real devido a limitagdes na recolha de dados. Em
muitos contextos, o DHIS2 ndo dispde de um campo dedicado aos MTI do PAV. Cruze esta informagdo com dados relativos a
aquisicoes e rupturas de stock, quando disponiveis.

5 https://iris.who.int/server/api/core/bitstreams/4b3b8f78-2764-4159-ae2f-0b49dcb3b102/content



https://iris.who.int/server/api/core/bitstreams/4b3b8f78-2764-4159-ae2f-0b49dcb3b102/content

Toolkit de sele¢cdo de canal de MTI Pagina 15
Q3 Existem outros servigos prestados em SIM | Considerar a inclusdo de outras Ir para
instalagGes de saude, relacionados ou ndo distribuicOes em instalacGes de Q4
com a maldria, que representem saude na estratégia.
oportunidades de distribuicdo de MTI a esta Serdo necessarias decisOes sobre:
populagdo (consultar a nota)? e Critérios de elegibilidade
e Estratégia de atribuicao
NAO | Excluir outras distribuicdes em Ir para
instalacGes de salude da estratégia. Q4

Nota: Outros servigcos prestados em instalagoes de satide
Sdo exemplos de outros grupos elegiveis as criangas com menos de cinco anos internadas em instalacdes de
saude com malaria grave; prestadores de cuidados a criancas com menos de cinco anos, nas respetivas clinicas de
SMI, no programa de GIDI ou noutros contactos de prestacdo de cuidados de saude; pacientes ou prestadores de
cuidados, apds a conclusio do tratamento para a malaria (grave); pessoas com VIH/SIDA que se inscrevam pela
primeira vez numa clinica de prestacao de cuidados e tratamento; outras populacées vulneraveis, p. ex.,
populacdes mdveis e migrantes, pessoas afetadas por catdstrofes naturais, 6rfaos e idosos.

massa (p. ex., as populagdes-alvo abrangem
regioes ou distritos inteiros, ou abrangem
acampamentos de refugiados na sua
totalidade)?

Q4 Seria viavel encarregar o pessoal das SIM | Considerar a inclusdo da distribuicdo | Ir para
instalacGes de saude da distribuicdo de MTI de proximidade na estratégia. Q5
durante as atividades de proximidade Serdo necessarias decisOes sobre:
destinadas a esta populacdo? (p. ex., e Critérios de elegibilidade
através do transporte dos MTI juntamente e Estratégia de atribuicao
com os materiais de CPN/PAV ou com as NAO | Excluir atividades de proximidade da | Ir para
equipas moveis de saude e nutri¢io) estratégia. Qs

Q5 Os servicos de salde de rotina podem SIM | Continuar a incluir as op¢des acima
continuar a funcionar de forma fiavel na estratégia. Considerar a
durante conflitos armados, situagdes de adaptacdo dos canais aos COE,
inseguranca, deslocacdo de populagdes e conforme descrito nas Orientacées
outros ambientes operacionais complexos operacionais para a distribuicdo de
(COE)? MTI em COE da AMP.

NAO | Considerar a adaptagdo dos canais
aos COE, conforme descrito nas
Orientacdes operacionais para a
distribuicéo de MTI em COE da AMP.
Distribuicao através de campanhas em massa
Anilise da situagao Valor Fonte Ano
MC1 | Percentagem dos agregados familiares visados com 21 MTI
provenientes da Ultima campanha em massa (%)
Pode ser obtido através da andlise secunddria de dados de DHS, de
MIS ou de outros inquéritos aos agregados familiares que tenham
recolhido dados adequados sobre os MTI
MC2 | Percentagem da populacdo em locais de dificil acesso ou inseguros
(%)

MC3 | Percentagem da populagdo que vive em areas urbanas (%)

Requisitos minimos do canal

Q6 As populagbes-alvo sdo suficientemente SIM Ir para Q7

numerosas e coesas para justificar uma
operacao semelhante a uma campanha em ~
NAO Ir para Q7



https://allianceformalariaprevention.com/resource-library/resource/amp-operational-guidance-for-itn-distribution-in-complex-operating-environments-coe/
https://allianceformalariaprevention.com/resource-library/resource/amp-operational-guidance-for-itn-distribution-in-complex-operating-environments-coe/
https://allianceformalariaprevention.com/resource-library/resource/amp-operational-guidance-for-itn-distribution-in-complex-operating-environments-coe/
https://allianceformalariaprevention.com/resource-library/resource/amp-operational-guidance-for-itn-distribution-in-complex-operating-environments-coe/
https://allianceformalariaprevention.com/resource-library/resource/amp-operational-guidance-for-itn-distribution-in-complex-operating-environments-coe/
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Q7 Do ponto de vista operacional, é vidvel SIM Ir para Q8
chegar a maioria dos agregados familiares
den.tr.o de um periodo d? campNanha NAO | Excluir as campanhas em massa da Ir para o
defm'.dc_)'_ tendo em co.r.15|deragao a . estratégia e considerar canais canal
acessibilidade, a mobilidade da populagao alternativos. seguinte
e a seguranga?

Q8 As evidéncias de campanhas anteriores SIM Ir para Q9
mostram que os objetivos de cobertura e
equidade foram alcangados para grupos NAO | Rever as ligdes aprendidas com a Ir para Q9
populacionais e/ou contextos campanha e avaliar a probabilidade de
semelhantes? uma campanha futura mitigar ou

superar os desafios anteriores.

Q9 Existem oportunidades para integrar a SIM Explorar as op¢cdes de integracdo caso Ir para
distribuicdo de MTI com outras sejam incluidas campanhas em massa Q10
intervengdes que visem 0 mesmo grupo como canal.
populacional (p. ex., SMC, vacinagdo contra | NAO | Manter campanhas em massa Ir para
a malaria ou outras campanhas de saude)? independentes na estratégia. Q10

Q10 | As populagdes-alvo seriam alcangadas de SIM Explorar a viabilidade de todos os Ir para
forma mais eficaz através de canais canais viaveis (incluindo campanhas em | Q11
continuos (de rotina, escolares, massa) para orientar a decisdo final
comunitarios ou comerciais) do que sobre a combinagdo de canais.
através de uma campanha periddica? NAO | Considerar ainclusdo de campanhas Ir para

em massa na estratégia. Q11

Q11 | As populagdes-alvo ou partes da area SIM No ambito das orientacdes acima,
geografica visada sdo afetadas por considerar a inclusdo de campanhas em
situacOes de inseguranca armada, massa na estratégia, com abordagens
deslocacdo de populacdes ou operacionais adaptadas a COE e com a
inacessibilidade sazonal que possam limitar respetiva implementacdo fora das
a viabilidade de uma campanha em massa? épocas do ano que provocam

constrangimentos.

NAO | No ambito das orienta¢des acima,
considerar a inclusdao de campanhas em
massa na estratégia.

Serdo necessarias decisdes sobre:
e Areas geogréficas visadas
e Critérios de elegibilidade
e Estratégia de atribuicado
Distribuicdo em escolas

Anilise da situagao Valor Fonte Ano

SB1 | Matricula bruta no ensino primario (%, desagregada por género e
por regido urbana/rural)

Numero total de alunos matriculados num determinado nivel de
ensino, independentemente da idade, em percentagem da populagéo
no grupo etdrio oficial para esse nivel de ensino

SB2 | Matricula bruta no ensino secundario (%, desagregada por género e
por regido urbana/rural)

SB3 Frequéncia - ensino primario (% de matriculados, por tipo de escola e
ano de escolaridade)

SB4 | Frequéncia - ensino secundario (% de matriculados, por tipo de
escola e ano de escolaridade)



https://allianceformalariaprevention.com/resource-library/resource/amp-operational-guidance-for-itn-distribution-in-complex-operating-environments-coe/
https://allianceformalariaprevention.com/resource-library/resource/amp-operational-guidance-for-itn-distribution-in-complex-operating-environments-coe/
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SB5

Agregados familiares com criangas em idade de frequentar o ensino

primario (%)

SB6

Agregados familiares com criangas em idade de frequentar o ensino

secundario (%)

SB7

Percentagem dos agregados familiares elegiveis com >1 MTI

provenientes da uUltima distribuicdo em escolas (%)

Pode ser obtido através da andlise secunddria de dados de DHS, de
MIS ou de outros inquéritos aos agregados familiares que tenham

recolhido dados adequados sobre os MTI

SB8

Cobertura administrativa alcangada na ultima distribuicdo em escolas
(% de MTI disponiveis que foram distribuidos, com base em dados de

relatdrios de rotina)

Requisitos minimos do canal

Q12 | A populagdo-alvo é abrangida pela rede de | SIM Ir para
ensino primario e/ou secundario (publico, Q13
privado, internato e/ou religioso)? NAO | Excluir a distribuicdo em escolas da Ir para o

estratégia e considerar canais canal
alternativos. seguinte

Q13 | O nivel de frequéncia ou de matriculas no SIM Se o nivel de matriculas for elevado, Ir para
ensino primario e/ou secundario é mas o nivel de frequéncia for baixo, a Ql4
considerado razoavel a bom na area atratividade dos MTI pode aumentar o
geografica visada (consultar a andlise da nivel de frequéncia, e o nivel de
situacdo e a nota)? matriculas sugere que o acesso as

escolas continua a ser razoavelmente
bom.

NAO | Excluir a distribuigdo em escolas da Ir para o
estratégia e considerar canais canal
alternativos. seguinte

Nota: Determinar se o nivel de matriculas é «razoavel» ou «bom».
A pratica sugere que, em zonas com baixos niveis de matriculas escolares (taxa média inferior a 50% nas turmas
do ensino primario), é improvavel que as escolas sejam op¢des com uma boa relagdo custo-eficacia ou equitativas.
No entanto, se o alcance geografico nas comunidades for bom, as escolas tém o potencial de desempenhar um
papel como centros de distribuicdo para as comunidades (para além dos alunos matriculados). Em zonas com uma
taxa média de matriculas entre 50% e 80%, a distribuicdo em escolas pode alcancar agregados familiares que nao
sdo alcancados por outros canais. No caso das escolas, é necessaria uma analise contextual cuidadosa durante a
Etapa 3, a prontidao operacional. Em zonas com uma elevada taxa de matriculas (taxa média superior a 80% nas
turmas do ensino primario), as escolas podem constituir um canal altamente eficiente, com a capacidade de
ajustar a dimensdo do grupo-alvo em fung¢do do numero de MTI necessario ou disponivel. Estdo disponiveis
informacgdes mais detalhadas no toolkit de SBD da AMP e no guia de distribuicdo de mosquiteiros tratados com

inseticida de longa duracdo nas escolas: um breve quia baseado na experiéncia recente nos paises.

Q14

Estd razoavelmente confiante de que os
dados de matriculas do Ministério da
Educacdo (MdE) estdo disponiveis e sdo
suficientemente precisos para efeitos de
planeamento?

SIM Ir para
Q15

NAO | Se a distribuicdo em escolas for incluida | Ir para
na estratégia, é importante ter em Qis5

consideracdo a necessidade de reforcar
os dados relativos as matriculas ou a
comunicacdo de dados escolares.

Um exercicio de microquantificacdo
independente pode servir de base para
o planeamento inicial, caso haja
recursos disponiveis, mas ndo deve
substituir o reforco do sistema de
dados.



https://allianceformalariaprevention.com/key-guidance-toolkits/amp-toolkits/continuous-distribution-toolkit/sbd/
https://allianceformalariaprevention.com/wp-content/uploads/2025/07/School_Based_Distribution_of_Long_Lasting_Insecticidal_Nets_2016.pdf
https://allianceformalariaprevention.com/wp-content/uploads/2025/07/School_Based_Distribution_of_Long_Lasting_Insecticidal_Nets_2016.pdf
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Q15 | As escolas que servem a populagdo-alvo SIM Considerar a inclusdo da distribui¢ao
mantém-se em funcionamento e acessiveis em escolas na estratégia.
de forma consistente durante conflitos Serdo necessarias decisoes sobre:
armados, situagdes de inseguranca, e Areas geogréficas visadas
deslocacdo de populagdes e outros e Turmas-alvo
ambientes operacionais complexos? e Estratégia de atribuicado
Rever as adaptagdes relevantes dos
canais aos COE, conforme descrito nas
Orientacdes operacionais para a
distribuicdo de MTl em COE da AMP.
NAO
Orientacdes operacionais para a
distribuicdo de MTl em COE da AMP.
Distribuicdo comunitaria
Analise da situagao Valor Fonte Ano
CB1 Numero estimado de profissionais de satide comunitarios (PSC)
que prestam assisténcia as populagdes-alvo (ou que atuam nas
areas geograficas visadas)
CB2 Percentagem de comunidades com PSC ativos (%)
CB3 Relacdo entre PSC e agregados familiares
Pode ser utilizada a relagdo entre PSC e populagdo no caso de o
numero de agregados familiares ndo ser conhecido ou ser dificil
de estimar para este grupo populacional.
CB4 Alcance das organizagdes da sociedade civil (0SC)
O indicador varia em funcdo da disponibilidade dos dados sobre
as operagdes da OSC. O objetivo é registar o grau de cobertura
e/ou a capacidade de implementagéo de OSC ou de outras
estruturas comunitdrias que possam potencialmente apoiar a
distribuicdo comunitdria.
CB5 Percentagem dos agregados familiares visados com =1 MTI
provenientes da distribuicdo comunitaria (%)
CB6 Cobertura administrativa (%, com base em dados de relatérios de
rotina)
Requisitos minimos do canal
Qle Existe uma rede de PSC operacional que | SIM Ir para
preste assisténcia as populacbes ou Q17
atue nas areas geograficas visadas? NAO Ir para
Q17
Q17 Existem sistemas ou redes comunitdrias | SIM Ir para
gue funcionem bem e sejam de VERIFICA
confianga nas dreas geograficas visadas, CAO
com boas ligagcGes comunitarias entre NAO Ir para
0s grupos populacionais (p. ex., grupos VERIFICA
religiosos, organiza¢des da sociedade CAO
civil)?
VERIFICA SIM Este é um requisito minimo Ir para
para a CBD. Q18



https://allianceformalariaprevention.com/resource-library/resource/amp-operational-guidance-for-itn-distribution-in-complex-operating-environments-coe/
https://allianceformalariaprevention.com/resource-library/resource/amp-operational-guidance-for-itn-distribution-in-complex-operating-environments-coe/
https://allianceformalariaprevention.com/resource-library/resource/amp-operational-guidance-for-itn-distribution-in-complex-operating-environments-coe/
https://allianceformalariaprevention.com/resource-library/resource/amp-operational-guidance-for-itn-distribution-in-complex-operating-environments-coe/
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CAO Existe uma rede de PSC OU um sistema | NAO Excluir a distribuicdo Ir para o
comunitario operacional? comunitaria da estratégia. canal
(Se Q16 =SIM OU Q17 = SIM) seguinte

Q18 Em que medida esta confiante que os CONFIANTE Ir para
PSC e/ou outros agentes comunitarios Q19
seriam capazes de gerir as atividades de | NAO Excluir a distribuicdo Ir para o
distribuicdo de MTl e de elaboragdo de | CONFIANTE | comunitaria da estratégia. canal
relatorios, em complemento as seguinte
respetivas atividades atuais (consultar a
nota 1)?

Q19 Em que medida esta confiante de quea | CONFIANTE Ir para
rede de instalagdes de saude e/ou as Q20
redes comunitarias seriam capazes de NAO Excluir a distribuicdo Ir para o
gerir a logistica relativa a MTI, atribuindo-| CONFIANTE | comunitaria da estratégia. canal
a aos PSC ou a outros agentes de seguinte
distribuicdo comunitarios (consultar a
nota 2)?

Q20 Em gue medida estd confiante de que o | CONFIANTE | Considerar ainclusdo da Ir para
pessoal das instalacGes de saude locais e distribuicdo comunitaria na Q21
supervisores de saude distritais seriam estratégia.
capazes de supervisionar de forma fiavel Serdo necessarias decisoes
as atividades de distribuicdo comunitaria sobre:

(consultar a nota 2)? e Areas geogréficas
visadas
e Estratégias de
atribuicao
NAO Excluir a distribui¢do Ir para o
CONFIANTE | comunitaria da estratégia. canal
seguinte

Nota 2: Logistica e atividades de supervisao
Deve existir capacidade suficiente no sistema de saude de rotina e/ou nas redes administrativas, comerciais ou
comunitdrias locais para desempenhar um papel de apoio, atuando como pontos de distribuicao de MTI,
providenciando transporte e supervisionando os agentes comunitdrios. E provavel que as respostas as perguntas

Nota 1: Atividades de distribuicdo de MTI e de elaboracdo de relatérios
Os modelos de distribuigdo comunitdria podem ser altamente flexiveis, adaptando-se ao contexto em que operam.
Por exemplo, a distribuicdo pode ser realizada através de um e-token e encaminhamento para um ponto de
recolha fixo ou por entrega direta nos agregados familiares. Os PSC ou agentes comunitarios podem desempenhar
uma série de atividades, dependendo das respetivas responsabilidades atuais. No minimo, espera-se que
confirmem a elegibilidade, distribuam cupdes/alternativas e/ou MTI e elaborem relatdrios simples. Deve avaliar-se
a capacidade do pessoal e a carga de trabalho, a fim de ter em consideracdo as implicaces das atividades de
elaborac¢do de relatérios e de distribuigdo de MTI.

16 e 17 sejam positivas no caso de os centros de salde ou postos de salde ja prestarem servicos de proximidade a
comunidade, ou no caso de as organizacdes da sociedade civil ja estiverem ativas na promocéo, desempenho e/ou
monitorizacdo de atividades de saude ou de desenvolvimento (estas ndo tém necessariamente de estar
relacionadas com a malaria).

Q21 Os PSC e/ou outros agentes comunitarios | SIM
sdo capazes de trabalhar em segurancga e
de manter a comunicagao durante
conflitos armados, situagdes de
inseguranca, deslocacdo de populagGes e
outros ambientes operacionais
complexos?

Considerar a inclusao da
distribuicdo comunitaria na
estratégia. Rever as adaptagOes
relevantes dos canais aos COE,
conforme descrito nas
Orientacbes operacionais para
a distribuicGo de MTl em COE
da AMP.



https://allianceformalariaprevention.com/resource-library/resource/amp-operational-guidance-for-itn-distribution-in-complex-operating-environments-coe/
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Orientacdes
operacionais para a distribuicdo

de MT| em COE da AMP.

Caso ndo seja possivel garantir

a seguranca com base nas
orientagdes, excluir a
distribuicdo comunitaria da

estratégia.

Setor comercial

Anilise da situagido®

Valor

Fonte

Ano

co1

Percentagem de agregados familiares visados com >1
mosquiteiros provenientes do setor comercial (%)

Pode ser obtido através da andlise secunddria de dados de
DHS, de MIS ou de outros inquéritos aos agregados familiares
que tenham recolhido dados adequados sobre os MTI

COo2

Percentagem de agregados familiares visados que adquirem
produtos para o controlo de mosquitos (espirais, difusores
elétricos, pulverizadores, varetas de incenso, etc.) (%)

Co3

Estimativa de disposicdo do consumidor para pagar por um
MTI de tamanho padrdo (moeda local)

co4

Volume e valor anual das vendas de produtos para o controlo
de mosquitos em mercados-alvo

CO5

Numero de marcas de MTI pré-qualificadas registadas para
venda grossista e a retalho no setor privado

Cco6

Disponibilidade de mosquiteiros no setor comercial nas lojas
dos mercados-alvo (% dos pontos de venda a retalho)

co7

Disponibilidade de MTI no setor comercial nas lojas dos
mercados-alvo (% dos pontos de venda a retalho)

Cos8

Custo médio dos MTI no setor comercial para um MTI de
tamanho padrao (moeda local)

Co9

Estimativa de disposi¢do do consumidor para pagar por um
MTI de tamanho padrdo (moeda local)

Requisitos minimos do canal

Q22

Parte da populagdo-alvo estara | SIM
disposta e terad condigGes para

Ir para Q23

pagar pelos MTI? NAO Excluir o setor comercial da estratégia.

Fim

Q23

Ha um mercado comercial para | SIM Considerar a inclusdo do setor comercial como
produtos de controlo vetorial canal na estratégia.

gue possa ser apoiado para

Serdo necessarias decisoes sobre:

expandir e vender MTI? e Tipos de abordagens comerciais, tendo

em consideracdo a equidade — p. ex.,

Fim

6 Os dados relativos as vendas de mosquiteiros do setor privado e de MTI podem n3o estar disponiveis ou ser escassos,
especialmente em contextos nos quais as vendas do setor comercial nunca tenham sido exploradas ou monitorizadas. As
informac0Oes necessarias para preencher o CO1 podem ser obtidas junto da autoridade reguladora responsavel por produtos
guimicos e inseticidas. Se os dados de inquéritos existentes ndo estiverem disponiveis, é possivel recolher informacgées de
referéncia sobre o CO2 e o CO4 através de inquéritos de ambito reduzido realizados nos principais mercados formais e informais
de zonas urbanas. Os programas de controlo da maldria que pretendam explorar o setor comercial de MTI devem planear a
realizagcdo de um inquérito formal de referéncia sobre o mercado e os consumidores, caso esta informacgdo ainda ndo exista.


https://allianceformalariaprevention.com/resource-library/resource/amp-operational-guidance-for-itn-distribution-in-complex-operating-environments-coe/
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marketing social, incluindo a recuperacgado
total e/ou parcial dos custos; facilitagdo
do mercado; exploragao da produgao
local

® Recursos necessarios para cobrir os custos
de coordenagdo, comunicagdo, arranque,
etc.

e Quadro regulamentar e requisitos para o
registo de produtos

o Custos e gestdo financeira

NAO

Ir para Q24

Q24

Existe um mercado comercial
para outros produtos com
potencial para ser apoiado e
preparado para a distribuicao
de MTI?

SIM

Considerar a inclusdo do setor comercial como
canal na estratégia.

Serd necessario apoio para preparar o mercado
(p. ex., mediacdo de negdcios, apoio a
importagdo, assisténcia técnica a
comercializacdo e subsidiacdo de precos), e o
retorno do investimento desta abordagem tera
de ser ponderado em relacdo a alocagdo de
recursos a outros canais.

Serdo necessarias decisdes sobre:

e Modelo de envolvimento do setor privado
para promover o plano e gerar procura

e Tipos de abordagens comerciais, tendo em
consideracdo a equidade — p. ex., marketing
social, incluindo a recuperacdo total e/ou
parcial dos custos; facilitagdo do mercado;
explorag¢do da producao local

® Recursos necessarios para cobrir os custos
de coordenagao, comunicagao, arranque,
etc.

e Quadro regulamentar e requisitos para o
registo de produtos

e Custos e gestao financeira

Fim

Excluir o setor comercial da estratégia.

Fim
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Etapa 3: Avaliar os canais preferenciais quanto aos critérios de desempenho e de prontidao operacional

Objetivos

Avaliar o desempenho anterior (quando relevante) e a prontiddo operacional dos canais de distribuicdo viaveis
e identificar/priorizar as lacunas operacionais.

Compreender de que forma os canais selecionados seriam implementados, como pré-requisito para o
desenvolvimento de planos de agao.

Orientagado

Para cada grupo populacional, os canais de distribui¢do vidveis identificados na Etapa 2 devem ser avaliados
guanto a prontiddo operacional. Isto ajudara a orientar a selecdo final dos canais e a identificar lacunas
operacionais que devem ser abordadas antes da implementacdo. Idealmente, os sistemas existentes deveriam
estar preparados para dar suporte a um determinado canal de distribuicdo de MTI sem que sejam necessarios
novos investimentos significativos ou reestruturagdes.

A tabela abaixo apresenta questdes operacionais a ter em consideracdo e a classificacdo em termos de
preparacdao do canal para a implementac¢do. Cada canal proposto deve ser pontuado em cada questdo. A
tabela estd também disponivel num modelo Excel, no qual é possivel adicionar colunas de canais ou questdes
operacionais.

Esta etapa deve ser realizada para cada canal vidvel na matriz estratégica. A avaliagdo de canais que possam
servir dois ou mais grupos populacionais (ou areas geograficas) pode considerar os grupos ou areas geograficas
em conjunto, contanto que as consideragles relativas a prontidao operacional sejam aplicadas a todos os
grupos ou areas. Se a prontiddo operacional variar entre grupos populacionais ou areas geograficas, anotar
estas diferencas.

Rever as questdes relativas a cada area operacional, debater as respostas e chegar a um consenso quanto a
classificagdo da prontiddo, utilizando um sistema de semaforos (verde, amarelo, vermelho). Registar uma
classificacdo por questdo na tabela e anotar quaisquer a¢des necessarias para fazer com que a classificacdo
passe de amarelo ou de vermelho para verde. Separadamente, registar quaisquer desvios significativos na
prontiddo operacional e/ou no desempenho entre grupos populacionais, areas geograficas e/ou unidades
administrativas nos quais o canal ird operar.

Cada drea operacional inclui uma série de questdes especificas acerca das fungdes existentes, seguidas de uma
guestdo de sintese que tem como objetivo avaliar a prontiddao dos sistemas, do pessoal e das fungdes
existentes para serem expandidos para apoiar a distribuicao de MTI. As decisdes sobre o estado de prontidao
devem ter em consideragdo tanto o nivel de prontiddo existente como a viabilidade de abordar as lacunas
com esforgo, contributos ou recursos adicionais minimos.

Esta atividade pode ser realizada sob a forma de uma revisdao documental liderada pelo PNM, com contributos
dos parceiros através do drgdo de coordenagdo. Os especialistas na matéria, tanto a nivel nacional como
subnacional, devem ser incluidos na equipa de revisdao para poderem dar o seu contributo relevante.

Ao resumir os resultados desta etapa, os utilizadores podem considerar a atribuicdio de um peso mais
significativo aos resultados relativos a determinadas areas operacionais, consoante o respetivo contexto. Ao
rever os canais existentes, os utilizadores podem consultar documentos ja existentes como fontes de
evidéncia para a classificagdo verde, amarela ou vermelha (p. ex., relatérios de campanhas em massa recentes
ou avaliacBes recentes de canais de distribuicdo continua).
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Utilizar as orientagdes que se seguem ao decidir a pontuagao de cada questdo:

graves

Os sistemas ou
capacidades essenciais
nao existem ou nao estao
operacionais. Seriam
necessarios Novos
recursos consideraveis ou
reformas significativas.

Classificaga | Significado Orientagdo para a pontuagao
o
Verde Pronto - Ja existem processos em vigor para intervengdes
Os sistemas estdo semelhantes.
implementados e em - 0O pessoal dispde das competéncias necessarias ou existe a
funcionamento. sendo possibilidade de ser ministrada formagdo através dos
7
necessarias apenas mecamsmosdexgtzntes. ;
. - istem trutur rvisa a
pequenas melhorias ou Os s‘ste asdeda 95 e as estrutu a-s‘ e supe. SE.iO gs}ao a
. . funcionar e podem integrar os requisitos de distribuicdao de
melhorias de rotina. o
MTI com uma adapta¢do minima.

- Nao sdo necessadrios custos adicionais significativos ou
novas estruturas, e os custos de manutengdo dos sistemas
estdo assegurados.

Parcialmente - Existem processos semelhantes aos necessarios, mas estes
pronto/lacunas sdo aplicados de forma inconsistente ou nao dispdem de
moderadas recursos suficientes.
Os principais elementos | - Seria necessaria uma quantidade substancial de formacdo,
ja existem, mas tém de supTrwsao e/ou apoio logistico adicional antes da
implementacao.
ser reforcados ou P ¢ i )
. - Este canal podera ser implementado se estas lacunas
precisam de alguns
o moderadas forem colmatadas com os recursos e prazos
recursos adicionais antes . .
da imol - disponiveis.
a Implementacado. - Osrecursos financeiros necessarios sdo moderados e, na
sua maioria, pontuais.
Vermelho N3o pronto/lacunas - N3o existem processos ou mecanismos estabelecidos.

- Os quadros de pessoal necessdrios ndo estao
consistentemente disponiveis na medida do necessario.

- Seria necessario criar sistemas de elaboracdo de relatérios
e de prestacdo de contas para cobrir a distribuicdo de MTI,
ou os sistemas existentes teriam de ser profundamente
reformulados.

- Os custos ou o tempo necessarios excedem os recursos
disponiveis.

Depois de responder a todas as questdes, avaliar o grau de prontidao geral, resumindo as classificagdes por

cores:

o Um canal com classificagdes predominantemente verdes esta potencialmente pronto para serincluido
na combinacdo final de canais.

o Um canal com avaliagdes predominantemente amarelas ainda pode ser incluido, contanto que sejam
planeadas a¢Ges economicamente vidveis para colmatar as lacunas em termos de prontidao.

o Um canal com classificagdes predominantemente vermelhas deve ser excluido ou diferido, a menos
gque o PNM e os parceiros planeiem um investimento especifico para o implementar e tenham

identificado financiamento suficiente que ndo comprometa a presta¢do de outros servigos essenciais
de controlo da malaria.

Nos casos em que tenham sido documentadas diferencas significativas a nivel subnacional no que diz respeito
a prontidado operacional, considerar as implica¢gGes destas diferencas durante a avaliacdo da prontidao global.
Por exemplo, com que facilidade é que os ensinamentos e as experiéncias de areas mais preparadas do ponto

de vista operacional poderiam ser aplicados em areas com lacunas?
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e Depois de considerar todos os canais, atualizar a matriz estratégica para priorizar os canais viaveis com base
no respetivo nivel de prontidao operacional. Alguns canais vidveis podem ser excluidos ou diferidos nesta fase,
no caso de ndo estarem operacionalmente prontos ou de apresentarem lacunas significativas.

Resultados esperados
e Tabela de prontiddo operacional do canal preenchida
e Matriz estratégica revista com a inclusdo de canais viaveis e operacionalmente prontos
e Documentacdo de apoio relativa aos dados utilizados e aos debates realizados durante a Etapa 3
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Prontidao operacional do canal

Debater as respostas tendo em consideracdo o desempenho habitual ou tipico do sistema de salide. Embora existam casos de desempenho atipico, avaliar o grau de
prontiddao ou o desempenho de uma unidade tipica. O que constitui uma «unidade» varia em fun¢do da questdo e do canal, mas inclui funcdes de pessoal governamental
e estruturas de coordenagao, potenciais pontos de distribuigdo, sistemas, processos e ferramentas existentes.

Area operacional e questdes orientadoras Clas§|f|cag t'-\gc?e’s' CIanlflcag 'Agc_)e’s. Clas§|f|ca<; t'-\gt')e’s' Clas§|f|cag t'-\gt')e’s'
do prioritaria do prioritaria do prioritaria do prioritaria
Q@ s [ I8 ) s o e s L I8 ) s
Lideranga, coordenagao e financiamento

Existe uma apropriacao e supervisao claras dos servicos prestados
através deste canal no ambito das estruturas governamentais (seja
sob a algada do Ministério da Saude ou de outro ministério
competente)?

Este canal dispde de uma plataforma de coordenagdo ou de um
grupo de trabalho estabelecido a nivel nacional?

Este canal dispde de uma plataforma de coordenagdo ou de um
grupo de trabalho estabelecido a nivel subnacional?

Existem orientagdes nacionais ou procedimentos operacionais
normalizados (PON) que definam as disposi¢Ges de coordenagdo e
prestacdo de contas para este canal?

Estdo implementados mecanismos de coordenagdo entre o governo e
os parceiros/partes interessadas (p. ex., reunides regulares de grupos
de trabalho técnicos, comités de coordenacgdo)?

Os contributos dos parceiros financeiros, técnicos e de
implementacdo, bem como das partes interessadas, estdo mapeadas
e coordenadas de forma a evitar sobreposi¢gdes ou duplicagdes?

Os mecanismos de pagamento ou de incentivo para o pessoal da
linha da frente sdo eficazes e oportunos?
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Resumo: Na sua opinido, os mecanismos de coordenacgado e prestacao
de contas existentes seriam capazes de gerir a distribuicdo de MTI de
forma eficaz através deste canal e com um esforgo adicional minimo?

Oportunidades de integracao

As equipas nacionais e/ou subnacionais tém experiéncia no
planeamento e na implementacdo de campanhas com multiplas
intervengoes?

As equipas nacionais e/ou subnacionais tém experiéncia no
planeamento e na implementacdo de atividades de proximidade
integradas?

Considerar canais de distribuicdo em escolas e canais comunitdrios:
Existem programas [de saude/educagdo/comunitarios] que possam
servir como pontos de distribuicdo de MTI?

Existem mecanismos implementados para o planeamento de
atividades conjuntas entre programas (p. ex., entre a area da malaria
e outras areas da saude, ou entre o Ministério da Saude e outros
ministérios)?

Resumo: Na sua opinido, a distribuicdo de MTI poderia ser
eficazmente integrada com outras intervengdes nas dreas da saude,
educagdo ou comunitdrias através deste canal e com um
investimento adicional minimo?

Logistica

Existe a nivel regional uma capacidade de armazenamento adequada
para a quantidade de MTI necessaria?
«Regional» refere-se a unidade administrativa de nivel 1

Existe a nivel distrital uma capacidade de armazenamento adequada
para a quantidade de MTI necessaria?
«Distrital» refere-se a unidade administrativa de nivel 2

Existem sistemas de gestdo logistica implementados para a
monitoriza¢do do stock e a coordenagdo do transporte até aos
pontos de distribuicdo finais (p. ex., instalagdes de saude, escolas,
pontos de recolha comunitarios)?

Os pontos de distribuicdo finais dispdem de uma capacidade de
armazenamento adequada para a quantidade de MTI necessaria?
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Existem processos e medidas de seguranca adequados nos pontos de
distribuicdo finais ou nos pontos de armazenamento locais para
evitar perdas e desvios?

Quando necessdrio, considerar o sequinte:

Os sistemas e planos de transporte utilizados por este canal para as
mercadorias existentes podem ser adaptados de modo a incluir o
transporte e o armazenamento de MTI?

O pessoal dos pontos de distribuicdo dispde de experiéncia ou
formacao suficiente em logistica e gestdao de mercadorias (ndo
necessariamente relativa a MTI)?

Resumo: Na sua opinido, a cadeia de abastecimento do canal para as
mercadorias atuais poderia ser utilizada para gerir os MTI neste
canal, apenas com intervencdes minimas para adaptar a cadeia ou
reforcar areas conhecidas de fraquezas nao criticas?

Se ndo:

A cadeia de abastecimento de mercadorias de saude publica poderia
ser utilizada para gerir os MTI neste canal, apenas com intervencoes
minimas?

Formagao

Este canal dispde de mddulos de formagado para as fungdes do
pessoal atual que possam ser adaptados para a distribuicdo de MTI
através deste canal?

Existem mddulos de formagdo disponiveis no idioma necessario para
o local onde este canal seria implementado?

Existem formadores disponiveis para apoiar a formagdo para este
canal?

As formagdes de reciclagem para o pessoal atual e novo estdo
previstas no orgamento e incluidas nos planos operacionais anuais?

A realizacdo de formac&o/requalificacdo periddica conforme exigido
por este canal é viavel?
Indicar se as atividades sdo presenciais, virtuais e/ou assincronas.

Resumo: Na sua opinido, a abordagem atual a formagao do pessoal
poderia ser utilizada para gerir este canal apenas com intervengdes
minimas, de modo a colmatar eventuais lacunas em termos de
pessoal, ferramentas ou sistemas relacionados com a formagdo?

Supervisao
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As visitas de supervisdao sdo uma caracteristica padrao deste canal?
Indicar se as visitas sdo independentes ou integradas e quem as
realiza.

Existem orientagGes de supervisdo disponiveis por escrito ou
facilmente adaptdveis a este canal?

Anotar topicos a abordar - disponibilidade e compreensdo das
orientagdes, prestacdo de servigos, recolha, andlise e utilizagdo de
dados, etc.).

Os supervisores disp6em atualmente de meios de transporte ou de
financiamento suficientes para lhes permitir a realizagdo da
supervisdao conforme previsto?

Os recursos financeiros sdo atualmente suficientes para permitir que
as autoridades de supervisao exer¢cam a supervisdao conforme
previsto?

Os recursos digitais sdo atualmente suficientes para permitir que as
autoridades de supervisdao exercam a supervisdao conforme previsto
(p. ex., telemdveis e tablets com listas de verificacdo)?

Serd possivel elaborar ou adaptar orientacGes de supervisdo por
escrito para abranger a distribuicao de MTI, com requisitos minimos
de recursos?

Este canal tem um histdrico de utilizagdo de dados na tomada de
decisBes e/ou de utilizagido de feedback da supervisio para ajustar as
acoes?

Resumo: Na sua opinido, a abordagem atual a supervisdo poderia ser
utilizada para gerir este canal apenas com interveng¢es minimas, de
modo a colmatar eventuais lacunas em termos de pessoal,
ferramentas ou sistemas relacionados com a supervisao?

Mudanga social e comportamental (MSC)

Existem indicios de que as comunidades e o pessoal das estruturas
locais relevantes consideram a distribuicdo de MTI através deste
canal benéfica e viavel?

As estruturas locais relevantes podem ser escolas, instalacbes de
saude, redes de PSC e grupos comunitdrios, dependendo do canal.

Existem estratégias e materiais de MSC especificos para a area da
saude implementados neste canal?
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As estratégias e os materiais existentes em matéria de MSC poderiam
ser facilmente adaptados para incluir mensagens sobre MTI?

Os canais de comunicagdo estdo ativos e tém a confiangca de todos os
grupos populacionais identificados que seriam servidos por este canal
de distribuicao?

Resumo: Na sua opinido, os mecanismos de MSC poderiam ser
utilizados para apoiar este canal apenas com interven¢ées minimas,
de modo a colmatar eventuais lacunas em termos de pessoal,
ferramentas ou sistemas?

Relatorios de rotina e gestao de dados

A elaboragdo de relatdrios de rotina ja € uma caracteristica padrao
deste canal?

Existe o pessoal necessario para a elaboracao de relatérios de rotina,
desde os pontos de distribuicdo até ao nivel mais alto?

Existem as ferramentas de recolha de dados e elaboracdo de
relatdrios necessarias, desde os pontos de distribuicdo até ao nivel
mais alto?

Existem os sistemas de dados necessarios para a elaboragdo de
relatérios de rotina, desde os pontos de distribuicdo até ao nivel mais
alto?

A elaboragdo de relatdrios de rotina relativa a este canal pode ser
realizada com recurso ao sistema nacional de informagdo para a
gestdo da saude (HMIS) para a recolha e comunicagdo de dados?

Considerar para a distribui¢éo através de servicos de saude de rotina:
Os dados dos servigcos de proximidade sao recolhidos como parte da
elaborac¢do de relatérios das instalagbes de saude?

Considerar para a distribui¢éo através de servicos de saude de rotina
e distribuigGo comunitdria:

Os dados de rotina (sobre MTI ou outras mercadorias relevantes para
o canal) sdo suficientemente fidveis para a monitorizagao do stock
com vista ao reabastecimento?

Os potenciais pontos de distribuicao dispdem de pessoas designadas
para o registo e comunicac¢do de dados?

Resumo: Na sua opinido, a abordagem atual a elaboragdo de
relatdrios de rotina poderia ser utilizada para gerir este canal apenas
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com intervengdes minimas, de modo a colmatar eventuais lacunas
em termos de pessoal, ferramentas ou sistemas?
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Etapa 4: Considerar as necessidades de MTI a nivel macro para os canais de distribuicdo e rever a

estratégia

Objetivo

Calcular as necessidades de MTI a nivel macro (ou seja, no total) exigidas para alcancar as metas para cada
grupo populacional.

Explorar de que forma o conjunto de canais de distribuicdo operacionais pode ser combinado para cada grupo
populacional, de modo a satisfazer da melhor forma as necessidades de MTI, tendo em consideragao os custos
do canal e o financiamento disponivel para a distribuicdo de MTI.

Orientagao

Utilizar planos operacionais otimizados em termos de custos (POOC) existentes, dados histéricos sobre a
distribuicdo de MTI e/ou o sitio Web de quantificacdo de MTI para calcular as necessidades anuais de MTI para

diferentes combinacGes de canais e grupos populacionais.

Para estratégias de campanhas em massa que considerem uma alternativa ao fator de quantificacdo de 1,8,
utilizar o sitio Web da estratégia de atribuicao de MTI para explorar formas alternativas de atribui¢cao de MTI
e comparar as necessidades de MTI com os resultados de cobertura esperados.

Os custos indicativos de determinados canais estdo disponiveis na literatura publicada, mas os PNM terdo de
avaliar localmente os custos dos canais, considerando a contribuicdo de diferentes recursos nacionais e
internacionais.

Considerar as necessidades e os custos totais de MTI no dmbito dos orcamentos reais ou previstos. Se
necessario, priorizar as populagées e os canais de distribuicdo no ambito dos recursos disponiveis.

Rever o conjunto de canais vidveis na matriz estratégica para refletir combinagGes vidveis de canais de
distribuicdo no ambito dos recursos disponiveis, assegurando assim que a cobertura é mantida entre
campanhas e que é incluido pelo menos um canal de distribuicdo continuo.

Documentar quaisquer pressupostos ou limitacGes no processo de tomada de decisdo (p. ex., qualidade dos
dados, incerteza quanto aos recursos, calculo de custos).

Os PNM podem contactar a AMP para obter apoio na macroquantificagdo e no calculo de custos, se necessario.

Resultados esperados

Estimativa da quantidade de MTI necessaria para cumprir as metas para os grupos populacionais
identificados

Combinacdo de canais proposta para cada grupo populacional, de acordo com os recursos disponiveis
Documentacdo de apoio relativa aos dados utilizados e aos debates realizados durante a Etapa 4



https://allianceformalariaprevention.com/itn-quantification/
https://allianceformalariaprevention.com/key-guidance-toolkits/key-guidance/itn-allocation-strategies/
https://allianceformalariaprevention.com/contact-us/
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Etapa 5: Finalizar a matriz estratégica e acordar os passos seguintes para os planos de a¢ao especificos

do canal

Objetivos

Finalizar a combinacado de canais considerando cada grupo populacional.

Acordar os passos seguintes para elaborar um plano de agao para cada canal de distribuicdo na combinacao
final de canais.

Orientagao

O PNM deve voltar a convocar o 6rgdo de coordenacdo (caso ainda ndo o tenha feito) para validar as
conclusdes e aprovar as combinacbes finais de canais para cada grupo populacional. Para expandir
perspetivas, considerar a inclusdo de representantes adicionais relevantes para a implementag¢do do canal
selecionado a nivel subnacional. Documentar as decisGes finais relativas aos canais diretamente na matriz
estratégica de MTI. As decisdes finais devem incluir uma fundamentacdo para a inclusdo ou exclusao de cada
canal, a qual pode ser documentada em notas de apoio.

Para qualquer grupo populacional afetado por conflitos armados, inseguranca, deslocacdo ou catastrofes
naturais, documentar as adaptacdes operacionais especificas necessdrias para os canais selecionados.

O 6rgdo de coordenacdo deve confirmar que:
o Eincluido pelo menos um canal de distribuigdo continua para todas as populagdes.

o A combinagdo proposta é acessivel no ambito dos or¢amentos disponiveis ou do financiamento
previsto, tendo em consideracdo a concecdo da estratégia para cada canal (p. ex., critérios de
elegibilidade e quantificacdo estimada de MTI).

o A combinagdo selecionada de canais de distribuigdo minimiza o risco de algum grupo em risco de
malaria ndo ser alcangcado, tendo em consideracgdo o financiamento disponivel.

Apds a finalizagdo da combinagao de canais, acordar um plano de trabalho e um calendario que indiquem de
qgue forma a combinacgao final de canais serd implementada. O calendario de implementag¢do deve incluir
marcos e pontos de revisdo. ldentificar acbes de acompanhamento prioritdrias para resolver as lacunas
identificadas. Uma das primeiras a¢des deve ser a elaboragdo de um plano de a¢do para cada canal da
combinacgdo de canais.

Utilizar o plano de trabalho para atribuir a responsabilidade pela elaboragdo de um plano de a¢do para cada
canal de distribuicao final. Existem modelos de planos de agdo para campanhas em massa e para distribuicdo
em escolas disponiveis no sitio Web da AMP e estes podem ser adaptados para outros canais. Esta também
disponivel um esboco das orientagGes para a distribuicdo de rotina. Ao elaborar os planos de acdo, devem ser
definidos indicadores de monitorizagdo para cada canal.

Utilizar o plano de trabalho para atualizar os planos de implementagdo e os orgamentos dos parceiros.

Resultados esperados

Matriz estratégica finalizada que resume a combinacdo de canais acordada para cada grupo populacional,
juntamente com as principais opg¢des estratégicas de distribuicao
Documentacdo de apoio sobre os fundamentos da escolha do canal, resumindo os resultados das Etapas 1



https://allianceformalariaprevention.com/wp-content/uploads/2023/02/Plano_acao_generico_campanha_MTI_102024_V2_PT.docx
https://allianceformalariaprevention.com/wp-content/uploads/2025/07/MTI_PdA_SBD_Adaptavel_062025_PT.docx
https://allianceformalariaprevention.com/wp-content/uploads/2025/07/MTI_PdA_SBD_Adaptavel_062025_PT.docx
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a 5 do toolkit
e Plano de trabalho e calenddrio para a implementacdo do canal

Responsabilidades atribuidas a pessoas/parceiros especificos para a elaboracdo de um plano de a¢do para
cada canal




